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COLABORACION ESPECIAL

]oaqum Vargas y su legado en la radio y la television

o solo fue visionario, sino también un
fuerte impulsor de la competencia que
rompié con algunos monopolios en
México. Su aportacién a los medios y
las telecomunicaciones ha sido fundamental.
Hace algunos dias fallecié Joaquin Vargas Go-
mez. No podemos dejar terminar el 2009 sin re-
cordar a este destacado empresario.

Vargas Gémez no fue pionero de la Frecuen-
cia Modulada TFM), pero si su principal alen-
tador cuando casinadie creia en las posibilida-
des de desarrollo de esta tecnologia en los afios
60 y 70. Su emisora Stereorey se convirtié en
un referente en la radio y fue punta de lanza pa-
ra la creacidén de su grupo radiofénico. Con el
paso de los afios su apuesta resulté exitosa y
hoy en dia esa banda es la mas escuchada y por
lo tanto la més codiciada.

Algo similar ocurrié con la televisién de paga.
Cuando apenas despuntaba en Estados Unidos
la televisién por microondas o MMDS, Vargas
Gomez decidi6é invertir recursos y tecnologia
paradesarrollar dicho sistema en el pais. Enton-
ces, como ahora, se encontré con la oposicién
de Televisa. Su subsidiaria, Cablevision inter-
puso un amparo porque el nuevo servicio afec-
taba sus intereses.

Afinesdelos afios 80 se destrabd el hugio, gra-
cias a la intervencién del presidente Miguel de la

&

Madrid. Fue asi que el 1 de septiembre de 1989
comenzo a transmitir MVS, que rompié el mo-
nopolio de la television restringida en el Distrito
Federal y en otras ciudades del pais.

" “Lastrabas—y no es un secreto— fueron pues-
tas principalmente por Televisa, que temia por
una competencia directa hacia susubsidiaria Ca-
blevisién”, declaré Joaquin Var-

gas a la revista Expansion (1 de
agosto 1990). “Pero yo soy tan
mexicano como el sefior Azci-
rraga (Milmo) y tengo el mismo
derecho de hacer televisién”.
Un afio después, en 1990,
lanzé el primer sistema de ra-
dio digital terrestre por sus-
cripcioén; denominado Multi-
radio Digital, que se convirtio,
al igual que su sistema de tele-
visién por microondas, en el
mas importante del mundo en

cobertura y niimero de suscriptores.

Su aportacion a la televisién por satélite o DTH,
ya con la participacion de sus hijos, fue también
sobresaliente y con sus socios Hughes de EU, Or-
ganizacién Cisneros de Venezuela y Television

Abril de Brasil 1anzd, en 1996, DirecTV en México.
Este servicio compiti6 con el otro sistema de DTH,
Sky, impulsado por Televisa, News Corporation, la

brasilefia O’Globo y la estadounidense Tele Com-
munications Internacional.

La competencia entre ambas empresas fue in-
tensa. Sin embargo, una serie de factores llevaron
a que DirecTV fracasara €n nuestro pais. El 11 de
octubre de 2004, 1a compaiiia explic6 que eramuy
problemitico crecer en un mercado donde el ac-

ceso de los canales locales (los

de Televisa, en este caso) estaba
restringido. -

Persistente, la familia Vargas,
inspirada en el legado de don
Jaoquin, lanzé el afio pasado el
servicio Dish, el cual acab6 con
el monopolio de la televisién
satelital de Sky. La entrada de
Dish en el mercado ha derivado
en un abaratamiento de tarifas
en el servicio de la televisiéon de
paga y en una oferta mas im-
portante de paquetes y servi-

cios a favor de los consumidores.

Vargas Gémezbuscé afanosamente entrar ala
televisién abierta. En 1993 formé Corporacién
Medcom con Adrian Saday Clemente Serna pa-
ra participar en la subasta del paquete de me-
dios, que incluia Television Azteca, puesto a la
venta por el gobierno de Carlos Salinas. Este
grupo era el favorito para ganar la subasta, pero

el14 dejulio de 1993, Vargas Gomez anuncid su
retiro de Medcom.

Como nos recuerda el investigador Fernando
Mejia, tres anos después, el 5 de julio de 1996, en
el noticiario radiofénico “Para empezar”, Pedro
Ferriz de Con afirmé que Vargas Gémez habia re-
cibido “propuestas” para que su grupo fuera el
ganador, “pero con la condicién de tener como
socio a Ratil Salinas de Gortari”. Vargas dijo que
no y salié de la subasta.

Nunca tuve la oportunidad de entrevistar a Var-
gas Gomez, pero sihe podido conversar con varios
de sus hijos, quienes han heredado el espiritu be-
nefactor, emprendedor y competitivo de su padre.
Vargas Guajardo y sus hermanos hoy tienen el fir-
me proposito de innovar otra vez mediante el lan-
zamiento de un novedoso servicio de banda ancha
a nivel nacional, pero se contintian enfrentando a
los intereses oligop6licos y politicos, los de siem-
pre, que impiden el desarrollo de la competencia
en los medios y las telecomunicaciones.

“Los buenos ratos hay que fabricarlos, porque
los malos, llegan solos”, decia Vargas Gémez. Es-
te empresario no sélo fabricé “bueno ratos”, sino
también ayudé a construir muchos suefios.

Continda en siguiente hoja

OPINION

Pagina 1 de 2

$ 33622.29
Tam: 309 cm2

GGUERRERO

2009.12.28



CP.

£ ELUNIVERSAL

EL GRAN DIARIO DE MEXICO

Fecha

28.12.2009

Seccién

Primera-Opinién

Pagina

16

gsosap@yahoo.com
Profesor e investigador de la Universidad
Autbénoma Metropolitana-Xochimilco

Vargas Gémez no fue pionero de
la Frecuencia Modulada, pero si
su principal alentador cuando ca-
si nadie crefa en las posibilidades
de desarrollo de esta tecnologia
en los afios 60 y 70.
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