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B £l desarrollo de proveedores de Petrdleos Mexicanos es uno de los pilares
mds importantes dentro del programa para impulsar la economia.
B Se publicaria, de manera anual, la cartera de proyectos de la paraestatal.

icenquela gi-
raal’Aquilaen-
fri6 cabezay per-
mitié que Fellpe
Calderfin revisara
con sus secreta-
rios de Economia, GerardoRuiz, y de
Hacienda, AgustinCarstens, los pro-
gramas que pueden impulsar ala
economia sin implicar una expan-
sién del gasto fiscal. Es obvio que
los programas de compras del go-
bierno federal son la clave, pero, sin
duda, el programa de compras de
gobiernoy desarrollo de proveedo-
res de Pemex, la paraestatal que di-
rige JesjsReyesHeroles, que se en-
tregd alos consejeros a mediados
de junioy forma parte de la Estra-
tegia de Negocios a cinco afios, sin
lugar a duda es una alternativa efi-
ciente para impulsar la economia.

Solo baste comparar el Plan de
Compras del gobierno federal que
fue presentado por RulzMateos ha-
ce 11dias, lapso en el que ha recibi-
do solicitudes de 454 empresas pa-
ra concertar mas de 900 citas con
compradores de gobierno que re-
presentan ya un monto de 10 mil
952 millones de pesos.

Este monto representa mas dela
mitad de los 17 mil millones de pesos
que el gobierno federal se compro-
metié a comprar enun lapso de tres
meses, para apoyar a las micro, pe-

quefias y medianas empresas, con
almenos 50% de contenido nacio-
nal, monto de inversion que repre-

senta 20% més en las oportunida~
des de negocio generadas por el go-
bierno para las Pymes, conrespecto
22008, y no se imagina qué co-

sas nuevas se incluyen para Pymes,
pues van desde venta de garrafones
hasta construccion de hospitales,
integrando cadenas de valor.

Fijese que el diagndstico elabo-
rado a partir de la Encuesta de Opi-
nién a Empresas Proveedoras de
Pemex, enla que participaron cua-
tro mil 25 empresas, concluyo que
el grado de contenido nacional en
las compras de bienes, servicios y
arrendamientos, asi como de obra
puiblicay servicios relacionados
(2006-2008) es de 35.1%, lo que
equivale a una erogacién anual de
81 mil 500 millones de pesos.

Siel gobierno federal se ha pro-
puesto llevar la meta a 50% en una
primera etapay enuna segunda a
tres afios a 65, s6lo imagine el po-
der de esta misma meta en Pemex.
Aunque en la paraestatal la ley esta-
blece la obligacién de subir el conte-
nido nacional en 25% en un lapso de
10 afios, meta que ha sido cuestio-
nada pero que mejorara enlamedi-
daen que la implantacién del nue-
vo sistemna de compras no sea boi-
coteado y funcione como relojito.

Contintia en siguiente hoja

Obvio, las resistencias internas son,
como siempre, el talon de Aquiles
dela estrategia que busca aumentar
en 20 mil millones ese contenido.
ReyesHeroles se ha concentrado
en este tema, pues la estrategia de

Pemex se disefié con otras instan-
cias gubernamentales y del sector
privado, especialmente con Pre-
sidencia , Economia, Hacienda,
Energiay Funcién Piiblica y, porlo
mismo, lo que ocurre en el Consejo
de Administracion es clave, pues de
la aprobacion del Plan Estratégico
Integral de Negocios, dado que de
esto depende el que se publique por
primera vez, y de manera anual, la
cartera de proyectos de Pemex pa-

ra un periodo de por lo menos cinco
afios, lo que incluiré 1a definicién de
proyectos tipo a partir de esta car-
tera, y la identificacion de los recur-
sos criticos que se demandarian en
la ejecucion de esos proyectos: Pe-
mex tendrd requerimientos de in-
version mayores alos 200 mil millo-
nes de dolares paralos proximos 10
afios, asi es que imagine por el lado
de la demandalo que se pone sobre
la mesa si estallega a tener un con-
tenido nacional de 50 por ciento.
Por ellado de la oferta, las ac-
ciones contenidas buscan definir
las cadenas de proveeduria que cu-
brenla demanda de los recursos
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criticos, la identificacion de provee-
dores especificos que la han veni-

do atendiendo y la pueden atender
en el futuro, por lo que, de entra-

da, se ha decidido solicitar alos pro-
veedores y contratistas “la declara-
cién obligatoria” del grado especi-
fico de contenido nacional en todas
las contrataciones de bienes, servi-
cios, arrendarmientos y obra publica,
apartir de los contratos celebrados
en agosto; registrar en los sistemas
de Pemex, de manera obligatoria,

el grado de contenido nacional, pa-
ra fines de seguimiento y documen-
tacién de la Estrategia, en licitacio-
nes publicas, invitacién a tres y ad-
judicaciones directas y solicitar un
minimo de 10% de contenido nacio-
nal para todos los proyectos “inte-
grados mayores, a partir del iltimo
trimestre de 2009. Esto impulsard la
economia, pero también dejar4 hue-
llas, muchas huellas.

De Fondos a Fondo

Mientras en el mercado financie-
roy enel sector de tecnologias de

la informacidn se comenta con pre-
ocupacién la astringencia de cré-
dito para apoyar la reconversion o
actualizacién de sistemas tecno-
légico-empresariales, la firma inde-
pendiente de arrendamiento espe-
cializada en tecnologias de la infor-
macion, la alemana CHG Meridian,
presidida por Jurgen Massokowski,
inicié su expansion en Norteaméri-

caconlacompra de El Camino LTD
USA, capitaneada por DaveHarmon
y ElCamino México, dirigida por
DavidLépez, que en conjunto tienen
una cartera superior alos mil millo-
nes de ddlares.

La operacién rebasé los cien mi-
llones de dblares, CHG —con acti-
vos por mas de tres mil millones de
euros— permitird que la capacidad
de expansidn de la oferta de finan-
ciamiento mediante arrendamien-
to puro de El Camino México (que,
ademas, si es ider en México) crez-
ca enmds de 200 millones de d6lares
anuales para todo tipo de tecnologia,
informdticay sistemas, etcétera.
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