CP.

Fecha Seccién

03.07.2009

Negocios

Pagina

(C APITANES

s un pacto poco conocido entre grandes corporativos: cuando una em-
presa se mete en problemas y no pueda pagar, se-encarga de cubrir los

gastos legales de sus acreedores.
Ojo, no es regla, aunque sf demuestra buen gobierno corporativo.

Pero parece que Vitro, que lleva Hugo Lara, ha pasado por alto esta corta-

sia en el proceso para reestructurar su

deuda por derivados y por bonos.

Las contrapartes de la empresa en las transacciones con derivados son
Credit Suisse, Merrill Lynch, Citibank, Calyon y Barclays.

Estos a su vez son asesorados por

lieb y la firma financiera FTL. Como se imaginaré, ninguno de estos traba-

ja gratis,

Vitro, en tanto, es asesorado por la firma Rothschild y varios despachos de

el despacho juridico Cleary Gott-

ahogados, entre ellos Milhank, Tweed Hadley & McCoy y Susman Godfrey.

Recuérdese que el asunto de los derivados, que suman unos 240 millones
de délares, sa ventila judicialmente ante la Corte Suprerna del Estado de Nue-

va York.

Los acreedores més importantes son los tenedores de bonos, a los que Vi-

tro debe mil 200 millones.

Ellos todavia astén en proceso de elegir a su asesor financiero, porque Vi-

tro ya les ha rechazado varios candidatos.

En la lista de descartados ya estan Parella Weinberg, que cobra fortunas, y
Barclays, aparentemente por un conflicto de interés. Ahora se habla de Cha-

nin Capital Partners.
A ver si Vitro ahora si quiere pagar

la cuenta.

Armando Paredes...

Ellider del CCE y de la ma-
yoria de las empresas del
Pais empuja fuerte el vo-

to a través de una campaiia
en internet. Ya por su cuen-
ta, lo siguen empresas co-
mo FEMSA Comercio, que
regalara cafés en sus tien-
das Oxxo a quien presente
su dedo marcado por tinta
indeleble, y hasta por Wal-
Mart, en cuyos restauran-
tes Vips y El Port6n rega-
larén postres con el mis-
mo requisito y supeditado a
consumo.

Continda en siguiente hoja
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QUE ME DURANGO

Lo que Corporacién Durango, de
Miguel Rincén, hizo en el trami-
te da su concurso mercantil podria
sar candidato a un caso de anélisis
ejemplar en los libros de texto.

Tras algo de ruido, al final arre-
glaron sus deudas y ya estén pre-
parando el mariachi, para oficial-
mente dar por cerrado este trami-
te legal.

Ya era conocido el convenio con
el 87.53 por ciento de los acreedores
que aceptaron un arreglo. Es un por-
centaje més quae suficiente para su-
perar cualquier posibilidad de veto.

Incluso depositaron hace algu-
nas semanas el documento ante una
Corte faderal estadounidense, en
donda llevaron parte del proceso.

Lanovedad es que la juez federal
de Durango que llevé el concurso en
México, ya recibié el texto presenta-
do por la polémica conciliadora Re-
baca Castafios, quien esté a pun-
to de sacar el asunto en menos de un
afio, como ordena la ley.

El secretario del juzgado prime-
ro de distrite en Durango notificé
ayer a todos los interesados que ha
recibido el convenio para reestruc-
turar més de 500 millones de déla-
res en deuda.

El acuerdo incluye ademaés un

plan de reorganizacién de la empre-
sa, que concede un plazo de 5 dias
para objetarlo.

Recuerde que la mayor parte de
los acreedores eran empresas rela-
cionadas con Codusa.

~ Ademdés, el grupo de tenedores
de bonos estadounidense acept6 la

propuesta para salir del embrollo.
Asi, el tltimo paso seré la tra-
duccidén al espafiol y la difusién del
acuerdo... y colorin colorado, cero y
van dos reestructuras para Codusa.

NEGOCIO SEGURO

No hay mejor cosa para un vende-
dor que crear un mercado por ohli-
gacion.

En esas anda Recaredo Arias,
lider de la Asociacién Mexicana de
Instituciones de Seguros (AMIS).

Dicen que ya da forma a un plan
para convencer & los legisladores
de que vuelvan obligatorio el
seguro para viajeros que hoy es
opcional.

Es una proteccién que actual-
mente ofrecen algunos hoteles, que
lo incluyen en la tarifa.

El cambio propiciarfa que todos,
o la mayoria de los hoteles, por obli-
gacién, aseguren a sus clientes y ya
sabrén ellos si se lo cobran a sus

huéspedes o no.

La idea estd en una primera eta-
pa, pero dicen que Arias ya sostuvo
pléaticas con senadores y diputados,
a quienes incluso planted que el cos-
to de este seguro puede ser de entre
1y 2 délares por dia.

Si la propuesta pasa, los socios
de la AMIS podrian recuperar par-
ta de lo perdido luego de las pélizas
canceladas por causa de la crisis.

GRILLA
EN LAS ALTURAS

Ya usted sabe que esta semana hu-
bo una manifestacién de pilotos y

sobrecargos en el Aeropuerto In-
ternacional de la Ciudad de México
(AICM), que lleva Héctor
Velazquez.

Fue convocada por los pilo-
tos agremiados en ASPA, que lleva
Carlos Nava, con la que pretendian
oponerse al despido de trabajadores
del sector.

Hasta ahi todo bien, pero la for-
ma y organizacién de la manifesta-
cién levanta ciertas sospechas.

Vamos por partes. Uno. ¢Por qué

la efectuaron sélo en la antigua Ter-
minal 1, si los empleados trabajan
tanto para Aeroméxico, de “Cha-
cho” Barraza, como para Mexicana,
de Gastdn Azcérraga?

Dos. éPor qué la hicieron frente &
los mostradores de la segunda, afec-
tando la operacién del dia?

Tres. Mexicana hahia propuesto
a través de una circular un didlogo
con los pilotos durante 6 semanas,
mismo que estaba en proceso.

Pretenden encontrar medidas al-
ternativas, antes de tomar cualquier
decisién que impacte a la planta
laboral.

Por ejemplo, estd la opcién de
conceder un permiso sin goce de
sueldo a decenas de pilotos a partir
de septiembre y hasta el primer tri-
mestre del afio 2010. Asf ellos no
pierden su trabajo y Mexicana no
incurre en erogaciones por la
liquidacién de ese grupo de
trabajadores.

Si las pléaticas estaban en proce-
s0, dhabria un incentivo real para
sus empleados de iniciar un pleito?
Es pregunta.

capitanes@reforma.com
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