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Sondea Roche con actores antes de modificar
esquema de distribucion, quizd en tercer
trimestre y CFC evaltia mercado

*Analizan en Canifarma tiempos para renovar registros y hay desfase

para estar listos en 2010; lanza Banamex con Mastercard la Platinum
Débito de Cuenta Maestra; tiempos dificiles para Emeur tras venta

de Jockey Club
N EL AMBITO farmacéuti-
- €0 hay todo un tema a resol-
ver vinculado a la distribu-
cién, puesto que las grandes
distribuidoras y mayoristas se han
convertido en el fiel de 1a balanza en
cuanto al catilogo de medicamen-
‘tos que deben consumirse y las condiciones en
que se ofrecen,

En los tiltimos afios la llegada de autoservicios a
ese negocio, entléndase Wal-Mart de Eduardo Solér-
zano, Comerci de Caros Gonzalez Zabalegui, Soriana
de Ricardo Martin Bringas 0 incluso Sanborn's de
Carlos Sbim, han complicado a‘in més la existencia a
los laboratorios.

Incluso las farmacias se insertan de distinta for-
ma a esa actividad, en funcion de la capacidad de
negociacién que tengan.

Nada que ver los términos a los que puede acce-
der 1a pequefia farmacia frente a actores como Far-
macias del Ahorro de Maximiiano Leonardo, Farma-
‘cias de Guadalajara de Francisco Arroyo 0 Farmacias
‘Benavides de Femnando Benavides.

Y es 16gico, los volimenes no son comparables,
de ahi que el niimero de pequefias farmacias sehaya
reducidoen 15 afios alpasar de 22 mila 7 mil puntos
de venta.

" En ese inter el margen de los grandes distribui-
dores se ha acrecentado hasta un 25 por ciento.

Del preciodeun medicamento 53 por cientoesya
s6lo para el laboratorio y el resto se lo queda el dis-
tribuidor, los mayoristas y la pequefia farmacia.

De ahi que en abril Ia britdnica Astra-Zeneca que
lleva Ricardo Alvarez Tostado decidiera echar a andar
un nuevo modelo de distribucién para sus medica-
mentos en el mercado privado,

Su objetivo es recuperar el control de la distribu-
¢ién para garantizar un abasto uniforme y en con-
diciones equitativas.

Para ello la multinacional que preside a nivel
global David Brennan subastd a una sola firma, en
este caso a Nadro de Pablo Escanddn, el surtido
de autoservicios; a Saba de Manuel Saba farma-

cias independientes; a Firmacos Espécializa-
dos de Antonio Pérez y Pérez grandes cadenas, y
a la firma Marzam que lleva Rafael Couttolenc a
las pequenas,

Se conoce que el arrangue del nuevo modelo para
Astra-Zeneca no ha sido ficil y que se han encon-
trado con obsticulos del comercio para lograr un
abasto homogéneo.
]
LA NOVEDAD ES QUE BANAMEX

ESTA POR LANZAR UNA NUEVA
TARJETA DE LA MANQ CON MAS-
TERCARD. LA PRESENTACION SERA
ESTA SEMANA, SE TRATA DE SU
PLATINUM DEBITO, EN'ESENCIA UNA

_ EVOLUCION DE LA CUENTA MAES-
TRA BANAMEX, QUE ES DE LOS PRO-
DUCTOS MAS EMBLEMATICOS EN ESE
TERRENO EN EL SISTEMA FINANCIE-
RO Y QUE DATA DE HACE 23 ANOS

Y esl6gico, puesto que la farmacéutica se ha con-
vertido en punta de lanza para amortiguar las gue-
ras de descuentos que hay entre las distribuidoras,
el desorden de precios al publico y en general un
modelo propicio a crear oligopolios en detrimento
del consumidor.

Se conoce que la CFC de Eduardo Pérez Mottaha
comenzado a realizar sondeos en tomo a 1o que su-
cede en ese rubro y no descarte que se decidiera por
realizar una investigacion de oficio, que se antoja
obligada, dado lo que se presenta ahi.

Le habia platicado que la firma suiza Roche que
encabeza Miguel Minera también se preparaba para
seguir los pasos de Astra-Zeneca y modificar el es-
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quema de distribucién para los medicamentos de su
catélogo.

En este caso Roche se ha mostrado mucho mas
cauta que su competidora y se conoce que en las -
timas semanas ha tenido contacto con todos los ac-
tores de la cadena de comercializacion.

~ Suintencién es cuajar un mecanismo que no ne-
cesariamente sera parecido al de Astra-Zeneca y
que se busca satisfaga las expectativas de todos los
involucrados, al tiempo que le permmita operar en el
mercado en mejores condiciones.

No hay que descartar que la nueva mecanica
pudiera implementarse en el préximo trimestre,
aunque los tiempos estaran amarrados a las con-
diciones que se puedan negociar con la red de
distribucion.

Como quiera es evidente que en el mercado hay
claros esfuerzos para mejorar las circunstancias en
las gue hoy.el consumidor accede alos medicamen-
tos en el sector privado.

_A>Y LA NOTICIA es que al interior de Ca-
7 nifarma que preside Jaime Uribe de la
Morahan comenzado a hacerse algunas evaluacio-
nes delos tiempos conlos que se cuenta para cum-
plir con la exigencia plasmada en el articulo 376 de
la Ley de Salud y que obliga a 1a renovacion del
registro de 10 mil 500 medicamentos para antes
del 24 de febrero del 2010. Pese a los supuestos
avances que habria por parte de Cofepris que en-
cabeza Miguel Angel Toscano, aparentemente hay
numeros de los miembros de esa cimara que evi-
dencian un serio desfase y que sera dificil cubrir
para la fecha prevista, mixime cuando la exigen-
cia incluye también 40 mil dispositivos médicos.

Enuna de esas, no descarte que realmente se vaya
a requerir una extensién, mds alld de la lucha de
algunos laboratorios nacionales encajados en
AMELAF que lleva Ricardo Romay por el tema de
1as lagunas en el procedimiento para cumplir con
el trarnite,

A>'L ANOVEDAD ES que Banarnex que lle-
ey va Enrique Zorrilla estid por lanzar una
nueva tarjeta de la mano con Mastercard de Liz-
beth Hasfield. La presentacién seri esta semana.
Se trata de su Platinum Débito, en esencia una
evolucién de 1a cuenta maestra Banamex, que es
de los productos mds embleméticos en ese terre-
no en el sistema financiero y que data de hace 23
afios. La Platinm Débito Mastercard estard
orientada al segmento de clientes de alto ingreso
y ofreceri preferencias en el ambito turistico, al
ser aceptada en més de 200 pafses, un millén de
cajeros automaéticos y mas de 25 millones de co-
mercios. Su poseedor podra realizar disposicio-
nes en efectivo en cajeros automaticos con un li-
mite de 10 mil pesos diarios aqui y hasta de 20 mil
pesos en el extranjero. Ademas accederd a un cen-
tro de atencion telef6nica VIP que dari asistencia
24 horas y a un programa de débito seguro que
protegeri contra cargos no reconocidos durante
1as 72 horas anteriores al reporte hasta por 100 mil
pesos. Suena interesante. '

___A>T RAS LA COMPRA de 1a marca Jockey
L Club por Genomma Lab de Rodrigo
Herrera, en Industrias Emeur, firma que ha manu-
facturado desde 1949 esos productos de cuidado
personal, hay total desazén. Y es que sus aboga-
dos omitieron amarrar un convenio que compro-
metiera a la parte compradora en €l largo plazo a
magquilar en sus instalaciones. En funcién de ello
se sabe que Genomma Lab ya eligi6 otro provee-
dor. Consecuentemente Industrias Emeur que
fundo Eduardo Meuniere no s6lo yano contari con
su reconocida marca, $ino tampoco con las diver-
sas lineas de fabricacién. Ahora la familia debera
enfrentar quizi fuertes liquidaciones de su perso-
nal o bien sustituir a la brevedad la
produccion. Vale senalar que Ge-
nomma Lab que pagd 42.4 millo-
nes de pesos nada tiene que ver con
un acuerdo defectuoso de su con-
traparte, que vaya que es de llamar
la atencién.
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