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Crece temor en redes de autos por posibles
ajustes y la de Nissan evaluard en junta
anual retos por nuevo director

* Esperard Mexicana andlisis de SCT antes de inyectar mas

capital a los 600 mdp de inicio del

afio; en breve reglas de CNBV

para reservas en tarjetas y 14 mil mdp mds; Inverzién otra irregular;

hoy SHF més de sofoles

ACE UNOS DIAS le ade-

lantaba dela preocupacioén

que hay en la red de distri-

buidores de Nissan Mexi-
cana por el stibito relevo de Julio Pa-
nama y la llegada del ejecutivo espa-
1ol José Muiioz.

Este tiltimo viene precedido de una reputacion de
hombre enérgico que disminuy6 el tamaiio de las-
concesiones de Nissan en Esparia, aunque habra
que reconocer que el niimero estaba excedido para
el tamario del pais europeo.

Esta semana Mufioz hizo su debut ante la prensa
y externd diversos puntos de vista con respectoala
problemidtica que vive el mercado mexicano. Fran-
camente nada en lo que no hayan insistido con las
autoridades AMIA que lleva Eduardo Solis y AMDA
de José Gémez Baez, como por ejemplo el programa
de deschatarrizacién que ayudaria a impulsar las
ventas tan deprimidas.

El nuevo timén de Nissan también ha sostenido
platicas con sus distribuidores. De cara a los temo-
res de que se puedareplicar aqui la purga de Espaiia,
tratd de tranquilizarlos en cuanto a que esa no es su
intencién.

Pero claro, los distribuidores de esa marca man-
tienen sus reservas, maxime cuando se palpa en el
ambiente la posibilidad de cambios en el quehacer
de esa industria y se advierte que 1a recuperacién de
las ventas va a ser muy paulatina al igual que el re-
punte econémico del pais.

Ademis el propio Mufioz les planted que en todo
caso deben preocuparse mas adelante cuando es
probable que arranque més su presion.

El que Julio Panamé haya llegado como el primer
mexicano a la direccion de esa firma y que lo haya
sustituido un espaiiol en vez de un japonés, se ex-
plica porque en la propia Nissan Corporation se vive
una transformacién organizacional vinculada a la
fusién con Renauilt.

Esafirma esti dividida en tres zonas para respon-
der alas necesidades globales. Jap6n para Asiay con
China como centro de produccién, Europa con

Africa y 1a manufactura en la India y América con
Meéxico como epicentro productivo.

Aqui Nissan posee dos plantas ubicadas en
Aguascalientes y Cuernavaca, un centro de distri-
bucién de refacciones en Toluca, asi comoun centro
de tecnologia que en total generan empleo para 8
mil trabajadores.

Como Datsun y via importadores mexicanos, es-
ta multinacional japonesa llegé a mediados de los
60's, pero fue sino hasta los 70’s cuando atacé de
forma directa el mercado nacional que por cierto fue
su primer reducto fuera de su pais de origen.

Desde entonces el control aqui habia estado en
manos de japoneses, 1o que se modific6. Ahora con
los cambios en el capital la operacién de México se
determinara desde EU y Europa.

A esta situacion de ajuste organizacional que se
vive internamente, sume la terrible contraccién que

vive la industria automotriz en el mundo y las me-
didas que se han comenzado a adoptar para redi-
mensionar las redes por ejemplo en Canadi y EU.
En este ultimo pais, dada la problemaética de Chrys-
ler, ﬁrmaquellevaaqmlosephAChamaSmr

Asi que pese al discurso de Mufioz, créame que
prevalece en la red conformada por 164 distribui-
dores el temor de que sus condiciones contractua-
les puedan ser modificadas e incluso el que se can-
celen las operaciones de varias de ellas.

En ese contexto le puedo adelantar que la préxi-
ma semana serd la convencién anual de la asocia-
cién de distribuidores de Nissan que encabeza el
michoacano Manuel Garrido. Seri en la Riviera Maya
y uno de los puntos centrales en el programa sera
precisamente analizar el posible ajuste de la red.

En otrasredes automotrices ha comenzado a sen-
tirse la misma incertidumbre, puesto que se entien-
de que el mercado qued6 sobredimensionado. Hay
mil 540 distribuidores y unos 2 mil puntos de venta
de todas las marcas.

Con la caida de las ventas aqui por 29 por ciento
hasta abril, muchos distribuidores 1o que han hecho
es cerrar oficinas y por supuesto ajustar costos.

Asi que la situacién no se ve facil.

Continda en siguiente hoja

POR ALBERTO AGUILAR

aguilaralberto@prodigynet mx
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___\>L E ADELANTABA AYER de las diversas
77 )iacciones que ha iniciado Aeroméxico
que preside José Luis Barraza y que lleva Andrés Co-
nesa para reducir sus costos con negociaciones en
varios frentes, al tiempo que sus accionistas acep-
taron inyectar mas capital para hacer frente a la di-
ficil coyuntura de la aviacién, en independencia de
los apoyos que deberi entregar Bancomext que di-

rige Héctor Rangel y que por lo que se sabe atin no
estan listos. En el caso de Mexicana que preside
Gaston Azcarraga y que lleva Manuel Borja Chico la
consigna serd esperar unos dias para conocer el
diagnoéstico de cambio estructural que analiza la
SCT de Juan Molinar y que también se ha retrasado,
para aportar mayores recursos. Y es que en el caso
de esta ultima aerolinea a principio de afio sus in-
versionistas ya aportaron 600 millones de pesos, 1o
que explica su cautela. Asi que considérelo.

__.\> A NTES DE QUE concluya el trimestre
77 en curso la CNBV que preside Guillermo
Babatz deberi emitir las reglas que se han prepa-

rado desde principios del afio para aumentar el nivel -

dereservas de los bancos en lo que es tarjeta de cré-
dito. La aplicacién de esos niveles serd paulatina e
implicari unos 14 mil millones de pesos, esto es al-
go asi como 50 por ciento mas a la suma actual de
previsiones gue se ubica en 28 mil millones de pe-
sos. La autoridad ha platicado con la ABM que en-
cabeza Ignacio Deschamps para que se incorporen
@s0s nuevos criterios a sus planes de negocio del se-
gundo tramo del afio. Y por cierto que la misma de-
pendencia reguladora reportara hoy de otra empre-
sairregular. Se trata de Inverzién que tampoco esta
autorizada para captar recursos del publico y lo ha
venido haciendo. Se surma a una lista en la que tam-
bién han sido reportadas Inverbank, Capital Bank,
Grupo Suez y MexBank. En todos los casos se han
clausurado las operaciones e incluso hay procesos

judiciales.

_A>C OMO ES PUBLICO la SHF que co-

=77 manda Javier Gavito firmé hace unos
dias con un grupo de bancos el acuerdo para em-
pujar la reestructuracion de la deuda de corto pla-
zo de 6 sofoles. Las idea es colocar papel por un
global de 10 mil millones de pesos, con lo que se
resolveran los vencimientos del 2009 y 2010 de
esas instituciones. Hasta ahora se han ofertado ya
mil 300 millones de pesos de Su Casita de José
Manuel Agudo, Patrimonio a cargo de Ignacio Fa-
rias, Hipotecaria Casa Mexicana
que lleva José Yanes, Vértice de Sa-
muel Suchowiecky y Crédito Inmobi-
liario de Angel de Soto. No descarte
que hoy se ofrezca un tramo mas a
los inversionistas. El papel tiene en
parte garantia de la SHF.

ANTES DE QUE CONCLUYA
EL TRIMESTRE EN CURSO LA
CNBV QUE PRESIDE GUILLERMO
BABATZ DEBERA EMITIR LAS
REGLAS QUE SE HAN PREPARADO
DESDE PRINCIPIOS DEL ANO
PARA AUMENTAR EL NIVEL DE
RESERVAS DE LOS BANCOS EN LO
QUE ES TARJETA DE CREDITO. LA
APLICACION DE ESOS NIVELES
SERA PAULATINA E IMPLICARA
UNOS 14 MIL MILLONES DE PESOS
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