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para

competir con Telmex

® El presidente Felipe Calderén anuncié que se licitaran redes de fibra dptica
oscura en un plazo de tres meses. ,
® Para la telefonica de Carlos Slim representa un paso para dar televisién.

1 presidente Cal-
derén anuncié la
licitacion de dos
redes troncales de
cobertura nacio-
nal, que junto ala
actual de la CFE podran compe-
tir directo con Telmex al ofrecer
servicios de telecomunicaciones.

Vendran las licitaciones pa-
radichas redes de fibra 6ptica
que también pertenecen ala Co-
mision Federal de Electricidad,
y de este modo, las empresas de
telefonia o de cable podran subir
sus sefiales mediante dichas re-
des. Es la competencia directa a
Teléfonos de México.

Actualmente todas las em-
presas de telefonia y de cable
que salen de los domicilios su-
ben sus sefiales a través de la
red de Telmex.

Y ahora al licitar las redes de
fibra 6ptica de la CFE, dichas
redes servirdn para competir
directamente con la de Telmex.

Lasredes dela CFE se licita-
rén, y seguramente las ganadores
de lalicitacion deberdn tener la
capacidad tecnolégica suficien-
tey, por lo tanto, con determina-
do tamaiio, para poder competir
con Telmex.

El viejo problema de que Tel-
meXx cobra caro la interconexién

de las distintas redes locales pa-

ra conectarlas con su troneal,
puede acabarse. El precio de in-
terconexidn, con mds redes,
tiende a bajar y ser mds compe-
titivo a favor de las empresas, y
esperemos, a los usuarios.

Telmex, paso paradar TV

Para Telmex es la competencia
directa. Eslo que habian solici-
tado todos los competidores del
sector. Desde la Canitec, la ca-

mara que engloba a la televisién
del cable y preside Alejandro
Puente, hasta Telefonica Movis-
tar, la principal competidora te-
lefénica de Telmex que preside
Francisco Gil Diaz.

Por ello mismo, también
puede estar cerca la decisién de
que si abren el mercado de Tel-
mex, también le ofrezcan la po-
sibilidad que le han impedido
hasta el momento: ofrecer vi-
deo, es decir televisién.

Carlos Slim Held y todo su
equipo tienen una fuerte pre-

sencia televisiva en América
Latina, donde ya tienen mds de
seis millones de suscriptores.
Pero en México su titulo de
concesi6n le impide dar televi-
sién. Pero ahora con m4s com-
petencia se abren las posibilida-

des de que Telmex pueda ofrecer
video; claro, si también cumple
con otros requisitos ofrecidos
por el gobierno. Pero este es un
paso endicha direccidn.

Telef6nica Movistar....
participaré si pasa Ley

Desde luego que una competi-
dora de Telmex podria ser Tele-
fénica de Espafia, la matriz de
Movistar, siempre y cuando en
el Congreso pueda ser aprobada
lainiciativa para abrir al 100%
la inversién extranjera directa
en telefonia fija.

Actualmente, ninguna gran
compaiiia fija ha entrado a com-
petir con Telmex porque la le-
gislacién lo impide. Sin embar-
go, César Allerta, presidente de

Telef6nica de Espaiia, ha plati-
cado su interés con el presiden-

te Calderén de participar enla te-

lefonia fija de México siempre y
cuando lo permita la ley.

Aqui, incluso, €l presidente
de la Cofeco, Edvardo Pérez Mo-
tta, ha considerado que el recha-
zo de los legisladores ala inicia-
tiva para abrir el sector sélo be-
neficia a Telmex.

Pruebas de estrés a
aseguradoras de México
Elregulador de las compaiiias
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aseguradoras en México si les hi-
zo una prueba de estrés o esfuer-
zo, que es un simili de lo acabado
de hacer por los reguladores es-
tadunidenses a sus bancos.
Manuel Aguilera, presidente de
la Comisién Nacional de Seguros
y Fianzas, hizo la prueba de es-
fuerzo alas compafifa asegura-
doras, tomando en cuenta esce-
narios como baja en tasas de in-
terés, aumento de inestabilidad,
caida en la emisién de cobertu-
ras. El resultado fue bueno.
Contodas las adversidades las

compafiias reunidas en la Aso-
ciacién Mexicana de Institucio-
nes de Seguros, AMIS, presidida
por JuanignacloGil Antén, salieron
bien libradas. Hoy cuentan con
un excedente de capitalizacién de
90%, y después de las pruebas de
estrés, alcanzaron un 46% de ex-
cedente de capital. Buena noticia
para aclarar que el sector asegu-
rador en México estd lejos deun
problema sistémico.

Sushi Itto, franquicia
que salié de la influenza
Sushi Itto es el clasico caso de

Todas las telefonicas y firmas de cable
que salen de los domicilios suben sus
sefiales a través de la red de Telmex.

la franquicia mexicana sobrevi-
viente, sobre todo ala crisis eco-
némica que se agravé con el cie-
rre de restaurantes por la in-
fluenza humana. Con todo y un
foco de negocio y una personali-
dad, Sushi Itto sufrié una caida
del 22% en ventas nacionales.

Y debe responder con aper-
turas. Abrir4 18 restaurantes en
México, dos en EUy dos en Cen-
troamérica. Invertir en tiempos
de crisis es una estrategia intere-
sante: cuando venga la reactiva-
cién estardn listos.
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