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Una oportunidad
que lo dejara helado

Paletas Manhattan crece como franquicia

KARLA PONCE
1 Servicio Meteoroldgico
Nacional (SMN) no se
equivoco. E1 2009 es uno de
los cinco afios mas calurosos
de la historia; fenomeno que ha
incentivado el crecimiento de opor-
tunidades de negocio enfocadas a
reducir los efectos del calor.

Los nmeros son contun-
dentes. Las altas temperaturas
incrementaron 25% el consumo
de helados v paletas en estableci-
mientos especializados.

De acuerdo con expertos,
para hacer negocio en este sec-
tor es necesario contar con altos
estandares de higiene y calidad,
ademas de poseer un ment am-
plio de sabores; condiciones que
Paletas Manhattan cumple. Esta
empresa familiar tiene mas de
cuatro décadas en la elaboracion
de estos productos.

Desde hace 25 afios la firma es
el unico distribuidor en territorio

mexicano de la marca de helados.

Blue Bell, una de las mas importan-
tes en la Union Americana.

La empresa suma un total
de 120 sucursales en diferentes
ciudades del pais, 90 de ellas son
franquicias.

De acuerdo con Francisco
Tinajero, director comercial de la
empresa, descubrieron en el mo-
delo de franquicias la formula para
expandirse sin recursos propios. Y
aunque no fue sencillo compartir
una herencia familiar, “decidimos
ampliar nuestra vision empresarial
para posicionar la marca”.

Esto no se ha logrado del todo,
pues buscan abarcar de forma masi-
va el mercado de helados y paletas.
En el 2009 prevén inaugurar 100
unidades.

Paletas Manhattan es una de
las marcas acreditadas por la Secre-
taria de Economia (SE) en el Plan
Nacional de Franquicias, esquema
de financiamiento para potenciales
inversionistas interesados en obtener
hasta 50% de la cuota de franquicia
a 36 meses sip intereses.

CONQGUISTA

Introducirse a este territorio
requiere una inversion que
oscila entre 200,000 pesos vy
450,000, cantidad que varia
df’ acuerdo COn Cl tamano (}.C
la unidad.

Una sucursal de 40 a 50
metros cuadradeos tiene un costo
de 450,000 pesos; de 30 a 40,
350,000; la unidad de 20 a 30
metros cuadrados tiene un valor
de 250,000 pesos, mientras que
la isla de tres por tres oscila en
200,000 pesos.

La inversion contempla la
adaptacion del local, equipo
para trabagar y el inventario ini-
cial ademas del know how.

De acuerdo con Tinajero,
entre sus metas también esta
su internacionalizacion, por
lo que contemplan invertir
2 millones de dolares en una
tabrica de paletas en Espania y
otra en Australia.
kponce@elempresario.com.mx
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$ 37802.70
Tam: 359 cm2
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i |I'-'IVEI"SICJF‘I total aproximada: $200.000 a $450,000
¥ Retorno de inversion: 12 a 18 meses

* W Regalias: 2% para publicidad
Teléfono: (33) 36260306
Website: www.manhattan.com.mx
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