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Sector beligerante

CUE
AN B4l

JuanMolinar, ti-
tular de la SCT,
le toca orques-
tar en un sec-
tor que, por do-
quiera que le
busque, es beligerante. Apenas
llegay ya se estan abriendo fren-
tes en los puertos maritimos pa-
ralograr que se replantee el pro-
grama de infraestructura en cur-
so o que se repongan licitaciones
que fueron aplazadas, como la
de una segunda terminal de con-
tendores en Lazaro Cdrdenas.

Lo curioso es que el proyecto
se incluyé asi porque el principal
cliente de Hutchinson Ports Hol-
dings (HPH), que encabeza en
México JorgeLecona, es la navie-
ra Maersk Line, que pertence al
Maersk Group, y cuyo principal
accionista, Maersk Mc-Kinney M-
ller, cuya familia es duefia, dicen,
de medio PIB danés.

Le cuento que cuando la reina
Margaritall de Dinamarca vino a
Meéxico en visita de Estado, le pi-
dié al presidente Calderén la po-
sibilidad de que Maersk Line pu-
diera invertir en México enuna
terminal en Lazaro Cirdenas.

Al presidente no sélo le pa-
recié buena la propuesta por
cuanto hace ala inversion (tal
vez un cuarto de millén de déla-
res), sino también porque se tra-
ta de Michoaean, su estado na-
tal; por lo mismo, dio instruc-
ciones a su entonces secretario
Luis Téllez, para que la peticién
formal realizada por el CEO Nils
S.Andersen, se ejecutara.

Es obvio que la peticién no in-

cluy6 un andlisis de afectaciones.
Unos meses después, Hutchin-
son Ports inauguraba las nuevas
inversiones en la terminal de L4-
zaro Cdrdenas que incluyen unas
griias muy modernas y, al mis-
mo tiempo, se amanecia conla
noticia de que podria tener en el
puerto a un competidor que ade-
mds representaba 40 por ciento
de supropia factura, lo que evi-
dentemente le generard un im-
pacto muy negativo en la estima-
ci6n de recuperacién de inver-
siény en su propia factura.

Hoy, Maersk Line es la prin-
cipal cliente de HPH (de cua-
tro importantes) en el negocio
de descarga de barcos portacon-
tenedores y una segunda termi-
nal implicaria busear nuevos vo-
lumen de carga. La empresa tie-
ne un mercado cercano alos 300
mil contenedores anuales.

Por eso se comenta que la
presion medidtica de estos dias
proviene de empresas portua-
rias que desean evitar la com-
petencia en el mercado y, apro-
vechando el cambio, buscan que
Molinar releve lo antes posible al
coordinador de Puertos de SCT,
Alejandro Chacén, quien sigue
trabajando para licitar todos los
proyectos que estdn autoriza-
dos en el PNI. Se olvidan de que
Chacén proviene del equipo de
transicion del presidente Calde-
rény que justo ahi fue que hizo
relativas migas con Luis Téllez.

Y es que, de hecho, pese ala
crisis financiera, una de las fir-
mas que continua ratificando su
intenci6n de inversién es Maers-

klinem, que ya tiene los recursos
para desarrollar el recinto sila
licitacién le fuera favorable.

Otro jugador que también ha
mostrado su interés por la ter-
minal de contenedores Il es el
grupo estadunidense que enca-
beza en México Miguel Favela,
Marine Terminals Corp. (MTC),
propiedad de AIG, la atribula-
da aseguradora que ha sido es-
tatizada en EU, y aunque la gen-
te duda que pudiera obtener fi-
nanciamiento por la condicién
financiera del grupo, dicen que
para el proyecto, hasta de las
piedras sacan crédito. El terce-
ro que no debe descartarse, es el
grupo francés MSC-CGM que
aqui lleva Adridn Aguayo.

Con todo y quelalicitacién
estd en puerta, algunos manio-
bristas establecidos en LC, no
ven con buenos ojos el desarro-
llo de un segundo puerto de con-
tenedores e incluso argumen-
tan que, en estos momentos, por
la caida del movimiento de pro-
ductos no hay mercado para dos
jugadores en LC.

Lo que no se advierte es que,
por lo menos Maersk Line como
MSC-CGM, no tendrian proble-
mas de mercado, ya que sus bar-
cos usarfan el recinto como un hub
portuario (centro de transferen-
cia) especializado para servicios
Jedeer (alimentador con barcos
menores) paralacargade EUy
Latinoamérica en transito desde
y hacia ellejano Oriente y que en
LC seria transbordada a los gran-
des barcos porta contenedores.

Eso explica que el director de
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Nuevos Negocios de HPH, Gonza-
loOrtiz, no ha dudado en afirmar
publicamente que en el corto pla-
zo no hay necesidad de un nuevo
jugador en el puerto al menos has-
ta 2012, cuando ya que exista sufi-
ciente carga para dos terminales y
hayan madurado sus inversiones.

De Fondos a Fondo
Impresionante la cifra que men-
ciond ayer la secretaria de Ener-
gia, GeorginaKessel, en cuanto
al monto presupuestal de inver-
sién aprobado para este afio en el
sector energético que se aproxi-
ma a los 320 mil millones de pe-
sos para impulsar proyectos de
infraestructura.

Simplemente en Pemex la in-
version fisica programada tie-
ne un valor estimado de 241 mil
475.6 millones de pesos que debe
incluir una parte de la nueva re-
fineria y también la reconversion
de otras para producir combus-
tibles de ultrabajo azufre y la ex-
ploracién de Chicontepec.

Enel caso de la CFE, lainver-
sién programada es de 71,551.1,
la presa de La Yesca, que es una
de las inversiones mds importan-
tes, que estd realizando el sector
eléctrico.

Y también hay una serie de
obras en materia de transmisién
y de distribucién, que incluyen
también 6,367.9 de pesos en Luz
y Fuerza del Centro.

Por ultimo, le adelanto que el
Pacto Nacional por la Vivienda
para Vivir Mejor, que serd pre-
sentado maifiana por el presiden-
te Felipe Calderén, es trascen-
dente. Se presentar4 un esquema,
de financiamiento con garantias
para que el sector se destrabe.

- Por ello, le anticipo la amplia-
cién de la capacidad de la So-
ciedad Hipotecaria Federal, que
encabeza Javier Gavito, para que
no se detenga el tren de produc-
cion de este sector multiplica-
dor del empleo. Al mismo tiem-
po se espera que los proveedores
de materiales de construccion se
comprometan a no subir precios
e incluso arealizar descuentos,
incluyendo los notarios del pais.

Pagina 2 de 2

2009.03.13



