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os vientos pro-

teccionistas se

dejan sentir en el

paquete de esti-

mulos propues-

tos por Barack
Obama para reactivar la eco-
nomia estadunidense. En su
paquete aprobado por la C4-
mara de Representantes, y
que cuenta con 819 mil millo-
nes de délares, viene la con-
trovertida cldusula Buy Ame-
rican, mediante la cual el go-
bierno de EU sélo compraria
acero o hierro proveniente de
su propio pais.

Esenrealidad el alto alas
exportaciones mexicanas, eu-
ropeas o canadienses.

Pero la clausula Buy Ame-
rican es mas amplia. Podria
rebasar el tema de acero o hie-
rro, e ir por las demds mercan-
cias. Trataria de ejercer s6lo
las compras de productos es-
tadunidenses, lo cual irfa no
sé6lo contra lal6gica econé-
mica globalizadora de abara-
tar los procesos de produc-
cion utilizando varios paises,
sino contralas exportaciones
mexicanas que en 80% tienen
como destino el mercado de la
Unién Americana.

Ruiz Mateos, atento;
Canacero pide aplicar TLC
México seria de los grandes
afectados. Alrespecto, el se-
cretario de Economia, Gerar-

sior.com.mx

TE

do RuizMateos, no ha infor-

mado todavia de ninguna ac-
cion dentro del Tratado de
Libre Comercio, lo cual Méxi-
co lapuedey debe hacer.

Sin embargo, si sefialé que
dicha medida es mas publici-
taria por parte de EU que real,
pues ni siquiera el acero o hie-
rro estadunidense les van a al-
canzar, van a necesitar impor-
taciones como las mexicanas.
Y la postura de Economia so-
bre el proteccionismo ya se dio
en el momento en que Méxi-
co respondié abriendo varias
fracciones arancelarias.

No obstante, existe clara
preocupacion en los sectores
productivos.

El presidente de la Cdmara
Nacional del Hierro y del Ace-
ro, la Canacero, Régulo Sali-
nas, le envié de inmediato una
carta al secretario de Econo-
mia, ya que 73% de las expor-
taciones mexicanas va hacia
Estados Unidos. Y de alli que
tanto México como Canadd
puedan solicitar la revocacién
de la clausula, que ya se en-
cuentra en el Senado de Esta-
dos Unidos.

ZBuy American

vs. Marca México?

El problema es mayor. En Es-
tados Unidos se empieza a
conformar un sentimiento
chovinista, impulsado por sin-

By American contra
TLC: Economia:

“a ver si les alcanza™

dicatos y empresarios.
El problema no es que
quieran sus productos cien-

to por ciento producidos en
aquel pais, ya que, ademas,
no pueden hacerlo: les saldria
carisimo.

Y ojo: debemos diferen-
ciar las medidas proteccio-
nistas de las medidas de mar-
cas nacionales. Por ejemplo,
en México existe un proyecto
de Canacintra, presidida por
Miguel Marén, de crear una
Marca México, la cual pue-
de competir con otras marcas
de otros paises en los estantes.
Y ya sera el consumidor quien
elija si se queda con la Marca
Meéxico, la cual debera com-
petir en calidad y precio, o con
otras marcas. Dicha medida
no seria proteccionista por-
que dejaria la entrada de otros
productos. Incluso dicha Mar-
ca México es apoyada por el
Comce, la Cdmara de Comer-
cio Exterior, dirigida por Va-
lentin DiezMorodo.

Sin embargo, la medida pro-
teccionista de Buy American,
de ser aprobada, debe recla-
marse dentro del acuerdo co-
mercial que tenemos con EUy
enla Organizacién Mundial de
Comercio. En ambas instan-
cias Canada puede ser nuestro
aliado, mientras la Unién Eu-
ropea lo puede ser en la OMC.

Continda en siguiente hoja
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Délar estadunidense:
éhastaddondevaallegar?
Estamos frente a una avalan-
cha de flujos internacionales,
endonde los capitales se estan

refugiando en Bonos del Tesoro
de EUy estdn dejando las eco-
nomias emergentes. Dicho pro-
ceso golpea a México, en parti-
cular en el mercado cambiario,
donde el d6lar se fortalece y el
peso mexicano se debilita. Ade-
mas, nos afecta por la menor
entrada de divisas via exporta-
ciones, remesas de migrantes y
menor precio del petroleo.
Total, aunque contamos con
la inflacién mas baja de Améri-
ca Latina, y la cual segtin la en-
cuesta levantada por Banxi-
co terminard en 4.09%, hay
presiones cambiarias. Y cons-
te que también tenemos la li-

nea swap de Banxico para con-
tar con 30 mil millones de ddla-
res de la Reserva Federal hasta
el 30 de octubre.

Aun asi, ayer fue lalocura:
el peso mexicano perdié valor
frente a la divisa verde al grado
de llegar en ventanillas a 14.70
pesos por délar. Mientras que
frente al euro el peso se cotizd
hasta en 19.18 unidades.

Se espera que este efecto
sea temporal y por flujos inter-
nacionales. Porque alli estd el
Banxico dispuesto a subastar
délar... cuando se los reciban.

Lap tops, con 50%;

Sony va con Pocket

Sony logra pronosticar la
irrupcion de las computado-
ras portatiles, un segmento que
crece a escala mundial a 30%
anual, al grado que para 2010

en México dentro de las com-
putadoras personales, la mi-
tad, es decir, un 50% serd ocu-
pado por portétiles, las famo-

sas lap top.

Y dentro de dicha gama una
forma de competir es presen-
tando aparatos mas faciles
de llevar y con disefio. Hiroshi
Takahashi, presidente de Sony
México, ha explicado que lan-
zan su nueva Vaio PocketStyle
PC Serie P, para buscar el lide-
rato en el segmento de portati-
les: dos centimetros de alturay
650 gramos de peso.

Las computadoras viven al-
go parecido alo visto en telefo-
nia, en donde los mdviles, por
su portabilidad, fueron ganando
terreno alos fijos. Ahorala gue-
rra enlas computadoras es pre-
cisamente por la portabilidad.
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