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ITANES

mercantil. Vamos por partes.

sus acreedores.

gar y que debe hacerlo.

Pero nada.

te la demanda.

LA LUCHA DEL PELICANO

arecia que desistiria de protegerse legalmente y optaria por negociar
con sus acreedores a los que debe méas de 2 mil millones de délares.
Controladora Comercial Mexicana {(Comerci), duefia de “La G6-
mer”, buscaba un acuerdo extrajudicial y hasta corrié la voz de un “stand
still”, o sea, una tregua para arreglarse con su contraparte.
Pero, al parecer, a su capitén, Guillermo Gonzélez Nova, no le conven-
ce la idea, asi que por si las moscas ya volvié, otra vez, a pelear su concurso

En sus argumentos no se anduvo por las ramas.
Lo hizo, dijo ella, para evitar el abuso, las précticas indebidas y el obrar
fraudulento en el ejercicio de este beneficio judicial.
En pocas palabras, dijo que la empresa tiene activos suficientes para pa-

Recuerde que el 3 de diciembre, la juez federal Irma Rodriguez Franco
deseché en definitiva la solicitud de la empresa para recibir proteccién ante

“De una s1mp1e operaci6n aritmética, del valor de los activos reportados
por la propia solicitante para hacer frente a sus obligaciones vencidas, se ad-
virtié que dichos activos son suficientes para cubrir no sélo el 80 por ciento
de tales obligaciones, sino el total de las mismas”, dice el fallo de la juez.

Ademas, aclaré que al momento de la solicitud de concurso, la empresa no
habia siquiera cumplido con el plazo de 30 dias de incumplimiento de pagos.

Recuerde que este rechazo ya era el segundo por parte de un juez federal y
parecia que ahi hahia quedado esa lucha por parte de la comercializadora.

Podemos confirmarle que Comerci ya impugné esta decisién. Lo hizo me-
diante un amparo directo promovido el pasado 7 de enero.
Este fue turnado al Décimo Primer Tribunal Colegiado en Materia Civil,
cuya magistrada presidenta, Maria Concepcién Alonso, ya admiti6 a trami-

Hay que ver en dénde para el asunto, pero lo evidente es que “La Cémer”

busca evitar a toda costa un embargo.

No es para menos, en esta pugna los de la empresa del pelicano pelean
en dos rings, el estadounidense y el mexicano, en los que tiene como adver-
sarios a gigantes como Barclays, BBVA Bancomer, JP Morgan, HSBC y

Bank of America.

RELEVO
EN EL IMSS

Juan Molinar, el director general
del IMSS, se apresta a integrar a su
equipo a un nuevo director de finan-
zas, pues José Antonio Lépez Mo-
rales present6 su renuncia.

Hacia adentro le reconocen a es-
te hombre por su cuidadosa labor
para fortalecer las finanzas del Se-
guro en circunstancias histérica-
mente adversas.

Ahora suena que volvera a tie-
rras nortefias, en donde la década
pasada llevé la direccién de finan-

zas de Vitro antes de emigrar a la
direccién de Modernizacion y Cam-
bio Estructural de la CFE, de Alfre-
do Elias Ayub, y de ahi al IMSS.
No descarte que a su regreso, es-
te experimentado financiero se en-

role en alguna de las emproblema-
das compaiifas de esa regi6n.

0O sea, en uno de esos grupos
grandotes involucrados en sonoros
problemas de deuda.

Del nuevo director de finanzas
del IMSS le podemos adelantar que
se alista para entrar en febrero An-
tonio Sanchez Bell, un financiero
fogueado en la banca y del que se di-
ce tiene buenas cartas credenciales.

Pues ahora tendré un reto ma-
yor en un afio en el que por las ten-
dencias del empleo, las fuentes de
financiamiento del IMSS vanaira
la baja.

MERCADO
OLVIDADO

Quienes tienen menos ingresos
también quieren asegurarse, pa-

ra creerlo, vea lo bien que les fue a
las aseguradoras Argos, de Luis
Huerta, y Paralife, de Gabriel
Monterrubio.

Ambas compaiiias estén por al-
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canzar las primeras 10 mil pélizas
de microseguros vendidas.

Sorprende, de verdad, la veloci-
dad en la que lo hicieron y algunos
se lo atribuyen a Jaime Gonzélez
Aguadé, del Bansefi.

Recuerde que en octubre de
2008, este capitén proveniente de
Financiera Rural llegt finalmente a
un convenio con estas aseguradoras.

Desde entonces, las 500 oficinas
de Bansefi fungieron como “sucur-
sales” de las compafiias en esa ma-
teria, lo que parece que funciond co-
mo reloj.

La labor social de Bansefi estuvo
en el nimero de personas que ya ob-
tuvieron un seguro de vida para pro-
teger a sus familias.

Claro que ayudé la accesibilidad

para esta dindmica colocacién.
Ahora todos pueden comprar, por

ejemplo, un microseguro de vida al

pagar una prima anual de 100 a 500

pesos, con la que obtiene coberturas

desde 20 mil hasta 100 mil pesos.
éQuiere una?

ALFARO
Y ADVENT

Si quiere hoy sorprender a Alfredo
Alfaro, cdigale con una matraca y
sombrero de fiesta en su despacho.
Sucede que a este socio funda-
dor de Advent International, la
firma maés activa en el pais en mate-
ria de inversiones en capital de ries-
go v duefia, por ejemplo, de las tien-

Tomas Milmo

El capitan de Axtel sa-
lié ayer a reflectores
luego de que un anali-
sis de JP Morgan reve-
lara la posibilidad de
que Su empresa compre
Alestra. El banco des-
tacé que el nuevo direc-
tor corporativo de Ax-
tel, Felipe Canales, fue
director de esa otra te-
lefénica, con la que la
oportunidad de una fu-
sién ya se habia comen-
tado. Axtel salié a Bolsa
a desmentir ésta como
la razén del cambio en
_su cuerpo directivo.

das Milano y las funerarias Gayos-
so0, ya lo ascendieron.

Ahora es "managing partner” o
socio gerencial para toda Latino-
ameérica.

Su movimiento es debido segura-
mente a las compras exitosas de Py-
mes como las ya mencionadas.

Su ascenso formé parte de un
movimiento grupal que incluy6 en
total a 18 directivos internacionales
de la compaiiia.

Otro que debe estar de placemes
es Luis Solérzano, quien en esta
ola fue ascendido a socio director, el
puesto que antes tenia Alfaro.

Para que vea que en tiempos de
tempestad no todos sufren.

capitanes@reforma.com
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