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CAPITANES

" FUNDACION DE ‘EL DIABLO’

ria que la Fundacién FEMSA viera la luz sin que trajera consigo un

D icen que “El Diablo” José Antonio Fernandez Carbajal, no que-

proyecto firme.

‘ Pues, finalmente, el presidente de FEMSA hara hoy la presentacién en so-
ciedad de la Fundacién, esa que impulsé el zacatecano Genaro Borrego Es-
trada, desde que llegé a la direccién de Asuntos Corporativos de la empresa.
Para el remojo, anttele la primera tarea a Vidal Garza, director de la Fun-
dacion, con la puesta en marcha del Centro del Agua para América Latina y

| ElCaribe.

dad de vida,

EXHORTO
A LA REGIA

Para estas horas, por lo menos 50 mil
empleados en 20 paises donde Alfa
tiene operaciones, estén leyendo una
cartita que les mando el capitén del

corporativo, Dionisio Garza Medina.

La encomienda incluida en la mi-
siva es una sola: evitar la reduccién
de la demanda de los productos de
la empresa, cuyas subsidiarias prin-
cipales son Alpek, Nemak, Sigma
y Alestra.

El mensaje de Garza Medina, lan-
zado en cinco parrafos via e-mail, ex-
plica que el horno no esté para hollos.

Es un exhorto cuyas claves refle-
jan el méas puro sello regiomontano:
comaercializar mejor, producir con
maés eficiencia, reducir costos, entre
otras chuladas.

Para cerrar, Garza Medina dice
orgulloso que la consecucién y man-
tenimiento del liderazgo de sus em-
presas esté fincado en los 3 mil mi-
llones de délares de inversiones rea-
lizadas en los tiltimos tres afios.

Obras son amores, como quien
dice.

LA COMER EN NY

Ya le contamos de las demandas pre-
sentadas contra Comercial Mexi-

cana en Nueva York.

Las presentaron los bancos
que administraron los derivados
que la firma de los Gonzélez no pu-
do controlar y la dejaron al borde
del precipicio.

Aparentemente, dichos grupos fi-
nancieros llegaron a ese extremo por-
que después de alcanzar una negocia-
ci6n en la que accedieron a recibir la
mitad del adeudo, los de “La Comer”
optaron por no pagar e ir a pleito.

Ahora nos detallan que las de-
mandas neoyorgquinas son altamen-
te técnicas, y tienen un objetivo de

“clarificacién”.

Lo que quieren Barclays, Gold-
man Sachs y JP MorganChase,
entre otras, es una declaracién ju-
dicial que avale el monto que la fir-
ma mexicana tiene que pagar al fi-
nal del dia por los citados derivados.
Suma que segiin sus estimaciones
supera los 2 mil millones de délares.

La ventaja adicional para los
bancos seria que la cantidad queda-
ré fijada en una sentencia judicial.

El tema no es fécil por la compleji-
dad financiera de estos instrumentos.

Pero, evidentemente, serd més
l6gico encontrar cerca de Wall
Street a algiin juez que si le entienda
a los derivados.

Ya ve usted que aqui en México,
por lo pronto, ningiin juez se ha que-
rido echar este trompito a la ufia.

Este centro, que serd abierto con el apoyo del Banco Interamericano de
Desarrollo en el Tec de Monterrey, es una de esas muestras de proyectos
especificos, tangibles, que quiere empujar Fernéndez.

Para que sea mas claro, la nueva fundacién no haré donativos directamen-
te, sino que operara como institucién de segundo nivel, involucrédndose con
know how y operacion en dos grandes temas: uso sustentable del agua y cali-

CAMIONES
EN DESARROLLO

Aqui le traemos una de esas gotas de
agua que le vienen bien al desierto.
La noticia la trae MAN, la firma
de camiones que en México estd bajo
la responsabilidad de Jérg Becker.
Resulta que esta empresa de ori-
gen aleméan que hasta el momento
s6lo comercializa autotransporte en

el Pais, quiere armar una nueva li-
nea de produccién en estas tierras.

Una de las razones estéd en la
aparente estabilidad del mercado
nacional camionero que al menos
esta firma si ha encontrado.

Sus directivos esperan cerrar es-
te afio con unas 400 unidades ven-
didas en México, entre autobuses y
tractocamiones, y aunque no lo crea,
estiman una cifra similar para 2009.

La légica de la inversi6n que pla-
nean parece estar en la necesidad de
tener cerca méas producto cuando a
la orden de “just in time"”, lo requie-
ran sus clientes.

Mas de éstas.

DE AMEX A SCOTIA

Hay quien habla de varias salidas

de personal clave en American Ex-
press Company, que capitanea en
México el brasileiro Elio Magalhaes.

Continda en siguiente hoja
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Aqui le tenemos una confirma-
da que si sacude & la compaiiia: Ma-
nuel Armendériz, jefe en el Ame-
rican Express Bank ya dejé su
escritorio que fue ocupado por Ri-
cardo Medina, quien tenia a su car-
go la Direccién de Crédito de la ins-

titucién financiera.

Curiosamente, no pas6 ni un mes
para que Nicole Reich, quien dirige
el canadiense Scotiabank, integra-
ra a Armendériz a sus filas.

La “chica superpoderosa” dela
banca en México, fortaleci6 su 4rea
de tarjetas de crédito, con dos direc-
tores generales adjuntos.

Por un lado, Edmundo Kiehnle,
quien ya ocupaba ese cargo y ahora,
el recién llegado también responde-
r& por esa parte del negocio.

EN UN TRIS

Hay una explicacién simple que en-
tre broma y broma se consolida en-
tre directivos como el mejor modo de
explicar la recesion que se nos viene,

Hasta el arranque de este afio, la
gente de este planeta creia que en el
mundo habia 100 délares.

El problema fue que gastaba co-
mo si hubieran 150 y cuando conta-
ron el dinero, s6lo habia 70.

Y hoy estamos decidiendo quién

alcanza aunque sea un hillete
verdadero.

capitanes@reforma.com

José de Jesiis
Mora...

El presidente de Grupo
Estrella Blanca esta
convencido de que el au-
totransporte de pasaje-
ros tiene futuro. Para
muestra, firmé una com-

la Irizar México, de 600
autobuses fabricados en
Querétaro. El acuerdo

la destaca como la ven-

\ tamaés grande de la fir-
ma espaiiola en el pais
y consolidard ala firma
de transporte como
laméas grande de su
mercado.

pra ala empresa espaiio-
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