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Automotrices frente a crisis:

0 interés; Ford encabeza, va Nissan

1 sector auto-
motriz tam-
bién entré en
crisis. No s6lo
hablamos de
4 las tres gran-
. des de Detroit, donde inclu-
s0los lideres demécratas de
la Camara de Representan-
tesy del Senado en EU quie-
ren aumentar el apoyo a di-
chas compaiiias mds alld de

los 25 mil millones de ddlares

para apuntalar su tecnologia
que ya estdn en marcha. El
automotriz también serd un
tema para Barack Obama, el
presidente electo de EU.
En México también ha-
blamos de problemas para el
...sector automotriz, ya que el
mercado interno, propiamen-
te, lleva afios sin poder crecer.
".  Bajodicho contexto la
‘venta de vehiculos a través
de planes financieros es in-
dispensable en el mercado
- mexicano. Por ello las auto-
motrices que quieran perma-
necer deberdn pensar en pla-
Egnes financieros de venta.

g

+zFord utilizard Sofom

*En este sentido Ford encabe-
zala cruzada para mantener
y hasta lograr hacer crecer
sumercado. Lo estd hacien-
do mediante su Sofom, que
es una sociedad financiera de

objeto multiple: la de Ford

e

Credit México y la cual esta
permitiendo ofrecer présta-
mos a mas del 50% de clien-
tes de la firma en nuestro
pais.

Es una financiera perte-
neciente alamisma armado-
ra. Y con ella estd pudiendo
ofrecer hasta 30 meses de pa-
gos sin intereses en algtin mo-
delo (el Ford Fusion) y lama-
yoria de los modelos (desde
EcoSport hasta la Explorer el
Fiesta 0 el mismo Mustang) a
24 meses sin intereses.

Hay que decirlo: el consu-
midor mexicano de automé-
viles suele hacerlo por la via
del financiamiento. Son con-
tados quienes compran en
efectivo u otras modalida-
des, ya que los planes credi-
ticios han sido atractivos.

Por ello mismo, Ford Méxi-
co, encabezada por Eduardo
Serrano, planea continuar con
los planes de financiamien-
to dela automotriz lo més que
se pueda, y por lo pronto ve
con interés las platicas conlas
autoridades para apoyar es-
te tipo de mecanismos finan-
cieros, sobre todo para 2009
donde si planean traer varios
modelos nuevos.

Nissanentra

alabatallafinanciera
Alrespecto, otra automotriz
que dio a conocer con bom-

bos y platillos sus planes de
financiamiento para comprar
sus autos fue Nissan.

Nissan Mexicana, filial de
la automotiz japonesa Nis-
san Motor, ya anuncié que
mantendra para fin de afio
la venta de sus vehiculos ba-
jonuevos planes de financia-
miento. Modelos desde Al-
tima, Rogue, XTrail van a
poder tener 18 meses sin in-
tereses con un enganche de
35 por ciento.

Es natural: las automotri-
ces que no ofrezcan atracti-
vos financiamientos para la
venta de sus autos, justo en
plena desaceleracion, segu-
ramente veran reducir sus
ventas. Por ello Ford y Nis-
san empiezan a dar los pri-
meros pasos, y esperan que
las autoridades apoyen di-
chos financiamientos. Vere-
mos si...lo logran.

Estados porpymes
conPemex

La Asociacién Mexicana

de Secretarios de Desarro-
llo Econdmico, presidida por
MariodelaCruz, y donde se
encuentran representados
todos los gobienos del pais,
si estdn de acuerdo con que
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enlas reformas de Pemex se
puedan beneficiar las peque-
flas y medianas empresas co-
mo proveedoras.

El obligar a Pemex a com-
prar una participaciénala
pequefia y mediana empre-
sapuede, de verdad, hacer la
diferencia para este tipo de
compafiias tradicionalmen-
te marginadas y que son altas
generadoras de empleo.

Incluso MariodelaCruz, pre-
sidente de la AMSDE, recuer-
da que tal propuesta fue el te-
ma central dela AMSDE en
los foros de la reforma energé-
tica. En fin, como parano olvi-
dar paternidades de hijos que
salen bastante buenos.

Otra afirmativa
aTelmex: SCT:
saldremosdeinactividad
Purificacién Carpinteyro, sub-
secretaria de Comunicacio-
nes de la SCT, defendi6 am-
pliamente su nueva afirmativa
ficta a favor de Telmex, en es-
ta ocasién por las tarifas de in-
terconexién cobradas por Tel-
mex a GTM, la compaiiia fija
de Telefénica, ala cual, ob-
viamente no le habra parecido
nada dicho pronunciamiento.
Sin embargo, Carpinteyro
nos apunta que el sector ne-
cesita un alto en el camino: no
puede seguir entre recursos de
amparo, de suspension, de re-
consideracién, de demandas

mercantiles y hasta penales.

La SCT va a preferir anali-
zar a profundidad todo el ca-
so de Telmex-GTM.

Es decir, la SCT todavia
no se manifiesta sobre dar-
le larazo6n a Telmex, dirigida
por Héctor Slim, sino mads bien
quiere ver a profundidad to-
dos los temas.

Lo cierto: la SCT ha pre-
ferido frenar las resolucio-
nes contra Telmex para anali-
zar a fondo... {serd que viene
una negociacién todavia ma-
yor donde la telefénica pue-
da modificar su titulo de con-
cesion para dar televisiény a
cambio otorgue varios temas?
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