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Rogelio Varela

Canieti apoya exportacion

via México IT

exponencialmente.

Rogelio Garza.

Usted sabe que en el pasa-
do cada que se ha presentado
una depreciaciéon fuerte del
peso de manera natural se.da
un estimulo a las ventas en el
exterior, aunque en este caso
un factor a ponderar definiti-
vamente sera qué tanto po-
dréa caer en 2009 la economia
de Estados Unidos, con mu-
cho nuestro mayor mercado
para las exportaciones.

Empero, un factor a favor
de las empresas mexicanas
que estan incursionando del
otro lado del Rio Bravo, sera la
necesidad de las empresas es-
tadounidenses de reducir sus
costos, lo que abre espacios

para producir desde aqui para ese mercaqo.

Pues bien, un negocio al que se le ven bue-
nas perspectivas en la coyuntura que le co-
mento, es la venta en Estados Unidos de pro-
gramas de computo a la medida (software),
servicios vinculados a tecnologia de la infor-

macion e incluso la instala-

cion de centros de contacto.
Estamos hablando de una

venta de servicios que ha ve-

a exportacién de software y servicios relacionados
con tecnologia de la informacién podrian crecer

nido creciendo en 1os Gltimos
afios, pero que aun tiene alto
potencial.

Y es que desde antes que
se diera la crisis financiera el
sector privado tenia un plan
concreto para fomentar ese
tipo de exportacion via el pro-
grama MexicolT.

Estamos hablando de una
iniciativa liderada por la Ca-
mara Nacional de la Industria
"Electrénica, de Telecomunica-
ciones y Tecnologias de la
Informacién (Canieti) que di-

rige Rogelio Garza y que tiene el respaldo de
la Secretaria de Economia, de Gerardo Ruiz
Mateos, con un Programa para el Desarrollo
de la Industria del Software (Prosofot).

La‘idea de México IT es po-
sicionar al pais como un desti-
no ideal para la terciarizacion
de servicios (outsourcing), da-
das ventajas competitivas co-
mo la ubicacién geogréfica,
cultura, husos horarios, y, cla-
ro estd, la integracién que se
ha dado en estos afos con las
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empresas de Estados Unidos a
raiz del Tratado de Libre Co-
mercio de Norteamérica.

Otro objetivo del programa
es habilitar un mayor nimero
de empresas del sector de alta
tecnologia para su eventual
incursion en la exportacion de
servicios.

Como le digo, existe un
grupo de empresas mexica-
nas que ya esta aprovechan-
do ese mercado, donde figu-

inversion.

Ademas algunas entidades
federativas se estdn sumando
a los esfuerzos de México IT,
en este caso anote a Jalisco,
Nuevo Leén, Sinaloa, Sonora,
Baja California y Puebla, que
se estdn sumando como so-
cios para que en sus territo-
rios operen mas empresas de-
dicadas a la tecnologia de la
informacion.

Y bueno, la plana mayor de

mo le digo, desde antes que
se presentara la crisis finan-
ciera habia expectativas favo-
rables para el negocio de soft-
ware y servicios de tecnologia
de informacion.

De acverdo con
la Canieti entre
100y 200

ran Neoris, Softec, Hilde- Canieti, junto con varias em- empresas tienen
brando, Praxis, Quarksoft, presas, ha acelerado en Esta- .
T-Systems, World Software dos Unidos sus visitas con em- pote‘ncml para
Services y Getronics, entre presas del sector de tecnolo-

otras, pero se estima que en- gia para explicarles los benefi- _exponur

tre cien y 150 empresas de cios de mandar parte de su ﬂw

ese sector tendrian potencial operacién a México via la tercerizacion. sofware 'y

El caso es que han realizado visitas en va-

para exportar.
rios estados de la Unién Americana para

A la fecha ese tipo de ex-
portacion significa para nues-

servicios de IT

CP.

tro pais ingresos por dos mil
200 millones de délares, pero
apenas se ve como el princi-
pio, dadas las facilidades que
estd dando el gobierno para

que los gigantes globales de.la tecnoiogia ae
la informacion traigan a México parte de sus
operaciones con incentivos, como son garan-
tias arriba del 50 por ciento del costo total
del proyecto, ademas de un crédito en im-

puestos arriba del 30 por ciento del gasto de -

dar a conocer el programa que le comento Imuo en Sun

con un enfoque de acompa-
fAamiento por parte de em-
presas y entidades federati-
vas donde ya se estan dando
resultados.

En fin, una de las priorida-
des de Mexico IT es contribuir
a expandir la masa critica de
empresas exportadoras de
forma permanente, y no solo
coyunturalmente por un tipo
de cambio atractivo, pues co-
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neo por el pre-
supuesto, en dos
semanas se bus-
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La ruta del dinero...

Solis, quien atribuyd el crecimiento vertigino-
so de la firma a su cargo a la importancia que

estan adquiriendo los centros de distribuciony

logistica en la economia ante la necesidad de
mejorar la operacion de sus clientes. En otras
palabras, ProLogis pisa fuerte en México. .

adrados dé naves industriales. El s
- millon de ddl

Reconocen gestién de Atento

Atento, el centro de contacto que comanda
Aurelio Alonso, y Caloca, de nueva cuenta es
reconocido por sus practicas de responsabili-
dad social corporativa. En esta ocasion fue ga-
lardonada en el &mbito Latinoameérica en el
marco de la IX Entrega de Reconocimientos a
las Mejores Practicas de Responsabilidad So-
cial Empresarial realizada en el seminario in-
ternacional llevado a cabo esta semana en
Guadalajara. En esta ocasion se premio a Aten-
to por su programa Atento Rally, el cual esta
dirigido a fomentar la calidad de vida en la em-
presa y que tiene como objetivo mejorar la ca-
lidad de vida de sus colaboradores.

GMX alerta sobre riesgos

En el sector asegurador se dice que los empresa-
rios hoteleros mexicanos pueden llegar a enfren-
tar demandas por el turismo norteamericano y
europeo. Las indemnizaciones que llegan a pro-
ceder pueden ser considerables por no prevenir,
ni transferir los riesgos de sus instalaciones y
operaciones. El llamado de alerta lo acaba de
realizar Gustavo Ponce, ejecutivo del Grupo Me-
xicano de Seguros (GMX), en un seminario de la
Asociacién Mexicana para el Fomento de la Cul-
tura del Seguro y la Fianza (Amfosef). Como sa-
be, el nicho de GMX han sido los seguros de res-

- ponsabilidad civil profesional, en el entendido

que la administracion de riesgos es un servicio
que otorga esa firma sin costo a sus asegurados.
En ese foro el ingeniero forense Mario Valero re-

salté la gestion de la Comision Federal de Electri-

cidad al verificar la calidad del material de pro-
veedores por lo que la recomendacion es revisar

 la vida Gtil de los equipos para prevenir pérdidas

humanas y materiales, como en el caso de un ca-
ble submarino ubicado a 400 metros de profun-
didad en Playa del Carmen, donde la fauna mari-
na se comid el aislante y provocg una falla que
derivé en la perdida de un robot v:

rvarela@elfinanciero.com.mx

iado en un
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