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1lider del PRD en la Asamblea Legislativa

del Distrito Federal propuso despenializar el

consumo y €l comercio de mariguana en la

capital. Tal pretensi6n encontré muiltiples

- objetores. En efecto, en plena campafia de

las fuerzas del Estado contra el narcotrafico

puedé resultar a. primera vista dlsparatado

proponer legalizar un negocio con el que se quiere aca-

bar a toda costa y a un elevado costo econémico en vidas
humanas y en debilitamiento del propio Estado.

Pero precisamente a la luz de esos costos que va dejan- -
-de a su paso la “guerra contra el narcotrifico”, es que
tonviéne preguntarse si necesariamente se est4 haciendo -

lo correcto y si hay posibilidades de obtener el esperado
“triunfo” sobre los cérteles de la droga.

Una de las aprox1mac1ones al problema nos la ofrece la
econorma es mds, la economia que se ensefia en los cur-
sos basicos a los estudiantes; y que tiene que ver con el
concepto de “elasticidad precno de la demanda”. Dicha
elasticidad mide la reaccién del consumidor ante cam-

‘bios en los precios de log bienes y servicios que consu-

me. La sensibilidad del consumidor frente a las modifi-
caciones en los precws depcnderé de las preferencias del
propio consumidor-asi como del bien que se.trate. Por :

‘tanto, puede haber bienes con una demanda muy eldsti-

ca y ofros con una muy baja. Si ante una subida de pre-.
cio el consumo cae més que proporcionalmente, se dice
que se trata de un bien con: ‘demanda “eldstica” (mayora
uno); si el aumento de precms én cambio, no genera una
disminucién en la misma proporcién en el consumo,

entonces estaremos ante una demanda nglda o relatlva-

‘mente ineldstica (menor a uno). Que un bien- tenga una

demanda mas o menos eldstica depender4 de los sustitu-
tos que se encuentren en el mercado: por ejemplo, la sal

- es un tipico bien con demanda ineldstica, pues una
modificacién en su precio no alteraré la cantidad de sal.

que compran las familias; si el precio es, digamos, de
cuatro pesos y cincuenta centavos, compraremos un kilo
de 'sal al mes, y también compraremos esa cantidad si el
precio sube a cinco pesos o baja a cuatro.

Los consumidores de droga, sean frecuentes u ocas1ona-.

les, no suelen dejar de serlo s6lo por una subida en el
- precio; algo similar ocurre con los consumidores de
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cigarros: los impuestos al consumo de- tabaco. pueden'
bacer que los fumadores gasten més, pero no necesaria-

mente que fumen menos. "Podemos decir, entonces, que
la droga ——manguana cocaina, etc.— uene una baja
elasticidad precio de la demanda.

Cuando existe un bien o servicio con una baja elastici-

. dad precio de la demanda, un incremento del- precio-se

va a traducir en mayores mgresos ‘para el productor, para

el oferente. Veamos: el ingreso es la cantidad vendida-
por el precio del producto. Imaginese el siguiente ejem-

plo: si un tanque de gas butano de 25 litros cuesta 200
pesos, y ld compafifa gasera que distribuye en Iztapala-

pa vende 250 mil tanques al mes, entonces su ingreso

- por ventas serd de 50 millones de pesos (200 pesos por
250 mil unidades vendidas). Imaginemos que la elasti-
cidad precio del gas butano en Iztapalapa es de 0.5

(ineldstica), es decir, que por cada punto porcentual que -

sube el gas su demanda caerd en medio punto' porcen-
tual. Supongamos que por encarecimiento del precio de
los energeéticos, la compaiifa tiene que subir los precnos
y vende el tanque en, digamos, 10 por ciento més (el
preciq- llega 220 pesos), con lo "cual -le comprarin
menos; su demanda va a caer —de acuerdo con la elas-
ticidad precio de 0.5— en un 5 por ciento (ahora va a

vcnder 237 rml 500 tanques) LCémo le vair a los ingre-
sos de la gasera? Van a subir y serdn de 52 millones 250
mil pesos: Esto es, la caida en un 5% de ventas fue com-

pensado por el aumento de 10% en el precio.

Algo similar puede estar pasando con Tos cérteles del
narco: la guerra contra ellos hace que sea m4s dificil lle-
var la droga a los centros de venta, en- espec1a1 en Esta-
dos Unidos. Eso hace que la droga sea mds escasa pero
también mds cara. Como la droga tiene una baja elasti-
cidad precio de la demanda, la subida en precio com-
pensara la-caida en ventas y, portanto, los ingresos de
los cérteles van a ser mis cuantiosos. 'Y, por tanto, su
capacidad econémica y su poderio.también serdn mayo-
res. Si esto es cierto, estarfamos ante una parado;a Ia
guerra al narco provoca que 1a droga se haga més cara y '
que los i mgresos de los cérteles crezcan. Asi; entre mds
se les combate —y aunque caigan sus cabecillas—— el
negocio s1gue siendo rentable y nuevos miembros entra-
rén al negocio: Uf. - . '
Esta conclusién puede resultar anuchmatlca para un
gobierno que ha depositado buena parte de su energfa y
de los recursos de este pais en la lucha directa contra el -

.narco, pero ¢omo sefiala David Levitt (autor del célebre

libro Freakonomics): estamos describiendo el mundo
como es, no como quisiéramos quesfuera.

(C6mo enfrentar el serio problema entonces? L:a teoria
econémica sélo tiene una salida para hacer caer los
ingresos de los productores en este caso: que se reduzca
la dcma.nda ~—antes que la oferta— de droga. Es decir,

son necesarias campafias de salud
- ~ Vg
antes que campafias -militares. -
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