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Corresponsales hasta 25% de la captacion total
Sino hay un nuevo retraso, ahora si en dos semanas la Comision
Nacional Bancaria y de Valores, que preside Guillermo Babatz,
publicard las reglas para corresponsales bancarios

stas reglas permitiran el despe-
gue de los bancos ligados a
tiendas comerciales. Como ya
le hemos informado, la CNBV
tuvo que retrasar la publica-
cién de las reglas de corresponsales, pri-
mero por la imposibilidad de llegar a un
consenso al interior de la Asociacién de
Bancos de México y después porque los
grandes bancos se inconformaron ante
la Cofemer por las reglas que ya habia
enviado la CNBV y que tuvieron que ser
ajustadas.

Dos fueron los puntos que se modificaron ante la
exigencia delos bancos que han invertido en gran-
des redes de sucursales y que consideran a los
bancos tienda como una competencia desleal. Por
un lado, el monto miximo que podrin captar los
bancos a través de sus corresponsales, que serd de
25% de su captacion total, y el monto maximo de
1és depdsitos en efectivo, que se establecié en 10
mil udis.

--Seguramente habra bancos que seguirdn protes-
tando no sélo porque consideran estos limites muy
altos, sino parque Babatz, quien es un firme conven-
gido de la necesidad de fomentar una mayor com-
petencia a través de los corresponsales, abrié la
puerta para ampliar estos montos, siempre y cuan-

do los bancos tienda cumplan con tener unasucur-
sal bancaria por cada 30 mil cuentas de exigibilidad
inmediata y a plazo y que tengan una oficina o mé-

dulo dentro del establecimiento del corresponsal

cuando tenga abiertos mis de nueve puntos o cajas
de captacion.

Los corresponsales no podran abrir cuentas a
nombre del banco ni cobrar comisiones; realizar
“yentas atadas” o pactar exclusividad para la re-
cepcién de pagos no bancarios o de tarjetas de
crédito. (

De esta forma, se limita a los bancos tienda para
que tengan también una minima red de sucursales
si pretenden ampliar su captacion, ademds de que
se limitan también las operaciones que podran rea-
lizarse en los establecimientos comerciales y que

serdn las de pagos de servicios en efectivo, con tar-
jetas o cheques; retiros de efectivo hasta por mil 500
udis diarios; depdsitos en efectivo o cheque del mis-
‘mo banco; pago de créditos, efectivo, con tarjeta o
cheques de cualquier banco; trasferencia de fondos
parapago en sucursales y pagos de cheques del mis-
mo banco. ' ‘

La expectativa es que esta mayor competencia se
traduzca en una mayor competencia de bancariza-
cién al facilitar el acceso y el costo de los servicios

_, bancarios, y los enemi-
"1 gos a vencer seran, por

| un lado, Wal-Mart, que
es una especie de gi-
| gante dormido en espe-
ra de que se publiquen
lasreglas de correspon-
sales; Inbursa, con su
alianza con Telmex,
Telcel, Sanborns .y
Sears y sus nuevos so-
cios espafioles; y en
menor medida Bana-
| mex, con Soriana.

; 2 Elgranperdedor serd
Ranco Azteca, porque precisamente su fuerte esta
hoy en el segmento de mercado que los bancos tien-
da atacardn y porque el banco que dirige Carlos Sep-
tién si invirtié en sucursales en toda la cadena de
tiendas Elektra.

BANORTE-COMERCI NAUFRAGO

Laque seguramente no se concretara ya es la alian-
za comercial de Banorte, que dirige Alejandro Valen-
zuela, con Comercial Mexicana por el proceso de
concurso mercantil de la emisora y la gran incerti-

dumbre sobre su viabilidad como empresa. El con-
curso de Comerci no serd por lo visto mucho mas
complejo de lo esperado tanto por las negociacio-
nes de reestructura con los acreedores mexicanos,
entrelos cuales estd Banorte, sino por las demandas
legales que la empresa enfrenta por sus operaciones
de derivados y la investigacién que ya inici6 la
CNBY, que derivard seguramente en ejemplares
sanciones en contra de los directivos y miembros el
Consejo de Administracién.

Formalmente la alianza comercial con Banorte no
ha terminado, pero Comercial Mexicana tendra pri-
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mero que resolver su contrato que firmé con el fran-
cés Paribas y resolver su enredo financiero.

TELEVISA: DOS BUENAS NOTICIAS

Alfonso de Angoitia, vicepresidente ejecutivo de
Grupo Televisa, festeja por partida doble. Por un
lado un reporte sobre telecomunicaciones en
América Latina de Credit Suisse seleccion6 a Te-
levisa a la cabeza de un reducido grupo de emiso-
ras de la regién, consideradas como la mejores ac-
ciones defensivas en plena turbulencia de los mer-
cados, porque tienen un bajo nivel de deuda sobre
Ebidta; fuertes posiciones de mercados y generan

ingresos en exceso sobre su capital invertido. En
1a lista estan también América M6vil, Entel-Chile
y Megacable. . d

Por el otro lado porque amplié Telemmumndo Com-
munications Group el acuerdo para distribuir el
contenido original de Telemundo a través de las
plataformas digitales e inaldmbricas en México, que
complementa a la alianza anunciada en marzo pa-
sado para distribuir la programacién original de Te-
lemundo, incluidas sus telenovelas a través de tele-
visién abierta, televisién de paga y plataformas di-
gitales de Televisa. :
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