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APITANES

COMPRA HISTORICA

plena crisis recibieron una bendicién de Pemex Refinacién, que
lleva José Antonio Ceballos.
Esta subsidiaria hizo una de las mayores compras de automotores en la

M uy agradecidos deben estar los distribuidores de vehiculos, pues en

historia del Gobhierno federal.

Son nada més dos mil 724 unidades entre automéviles, camionetas, ca-

miones, vans, etcétera.

Para que se lo imagine, necesitaria algo més que 10 kilémetros para pasar
lista a la fila que formarian estos vehiculos.

En total, la paraestatal firmé el pasado 9 de octubre 19 contratos con ocho
empresas por 478 millones de pesos, IVA incluido. Por mucho, la mayor ganado-
ra fue Grand Automotriz, distribuidora de Chrsyler y sus marcas Jeep y Dodge.

Esta firma gané ocho contratos, incluido el mas jugoso para proveer mil
653 automéviles por los que recibiréd 226 millones después de impuestos.

Cuente entre ]as otras ganadoras a Nuevo Grupo Ford de México, Automotriz

Parnasse, distribuidora de Renault, y Férmula Angelépolis, también de Chrysler.
- Nada mal para esta época de vacas flacas.

MIERCOLES ’
DE CONSOLACION

Quizas serd porque ahora se habla
mucho de ella o porque la marca es-
t4 muy posicionada, pero el miérco-
les pasado ocurrié un hecho de lla-
mar la atenci6n en la "Comer”, que
preside Guillermo Gonzélez Nova.
Mientras que los abogados y fi-
nancieros trabajan a todo vapor para
renegociar sus adeudos y concretar
el proceso de Concurso Mercantil que
han comenzado, las tiendas van vien-
to en popa en cuanto a sus ventas.
En el tipico "Miércoles de pla-
za", que es uno de los mejores dias
de ventas de la semana, Comercial
Mexicana vendi6 12.2 por ciento més
que en la fecha equiparable del afio
pasado; el formato de Bodega aumen-
t6 ese dia sus ventas en 13.5 por cien-
to y Sumnesa lo hizo en 9 por ciento.
Lo dicho, saben vender muy bien
sus productos, pero su tesoreria fue
un desastre para operar derivados.

EXPERTOS
EN TURISMO

A la ciipula empresarial turistica le
encanta traer a México ponentes de
alto nivel... poco importa si son ex-
pertos en asuntos que tengan que
ver con el turismo.

El afio pasado el Gonsejo Na-
cional Empresarial Turistico

{(CNET), que encabeza Ernesto Go-
ppel Kelly, invit6 a su congreso in-
ternacional al ex vicepresidente es-

tadounidense Al Gore por aque-
llo que no esta de més aprender de
cambio climéatico.

Por una hora de platica y mostrar
su conocido video, Gore se ech6ala
bolsa algo asi como 170 mil délares.

Pues este afio no se quieren que-
dar atrés y traerdn a quien fuera jefe

de Gore, el ex Presidente Bill Clinton.

Hablaré el 12 de noviembre aqui
en el DF... sobre el futuro de la hu-
manidad, y aparentemente el ex
mandatario cobra hasta 350 mil dé-
lares por presentacién.

Como postre, hablara en la se-
sién otro “experto” en temas turisti-
cos, José Miguel Insulza, secreta-
rio general de la OEA.

Después de esas presentaciones,
seguro que los turisteros sabrén cé-
mo hacer més rentables sus nego-
cios en estos complicados tiempos.

;LA VICTORIA
ES NUESTRA?

Ya Grupo Modelo, que preside Car-

los Fernéndez, lo negé piiblicamente.

No quiere comprar el 50 por cien-
to que Anheuser-Busch, la duefia
de Budweiser, tiene en la mexicana.

Pero no pierda de vista el arbi-
traje que inici6 formalmente contra
Inbev, de Carlos Brito, para impe-
dir la megafusién con su socia esta-

dounidense, porque puede tener un
resultado inesperado.

De primera intencién no se ve
mucho futuro en el alegato de Mo-
delo sobre su presunto voto de cali-
dad para aprobar la transaccién en-

tre las dos siper cerveceras.

Pero el largo proceso legal que
apenas comienza presionar4 a Brito,
quien aun debe cerrar el fondeo pa-
ra su siiper compra ya amarrada por
52 mil millones de délares, de An-
heuser Busch.

Por ello, estaria quizé muy dis-
puesto a negociar un buen acuerdo
para la mexicana, antes de que el di-
nero, asi como estan las cosas, se le
encarezca mas. Recuerde que Mode-
lo ya nombré al rbitro -cuyo nom-
bre aiin no se conoce- en este pa-
nel de tres personas que se confor-
ma para estos casos. Anheuser tiene
dos semanas para hacerlo y lue-
go entre amhos todavia tendrén que
nombrar a un tercero.

Corre tiempo.

BANAMEX A
CONTRACORRIENTE

Echele ojo al nuevo esquema de ne-
gocio que inicia hoy Banamex.

Con un optimismo a contraco-
rriente, presentaran Citigold-Acci-
val, cuyas actividades estarén des-
tinadas a atender las necesidades de
banca patrimonial de la poblacién
de mayores recursos en el Pais.

Continda en siguiente hoja
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Las huestes de Manuel Medina preferirse los “mall” anclados en
Mora iniciarén este proyectoenel CENTROS tiendas de autoservicios o bhien en

DF con dos sucursales. Una de ellas
en Bosques de las Lomas y la otra
en Reforma 390.

En estas oficinas ofrecerén un por-
tafolio de servicios globales sin prece-
dentes en este grupo, lo que resulta-
rd til para quien pretenda tener todas
las opciones posibles para salir bien
librado de este huracan financiero.

IMPACTADOS

Los hermanos Gababie, de GICSA,
apuestan a un cambio en los forma-
tos de las plazas comerciales, para
sortear la crisis que ya esté encima.
Resulta que por los cambios en
las tendencias del consumo, van a

Alherto
Jones...

Eldirector de Moody's |
en México enfrenta una
crisis de credibilidad al
igual que las demas cali-
ficadoras. Les reclaman
no ser mas estrictos a

la hora de evaluar. Has-
ta ahora, los que ponen
palomitas y taches a las
empresas se han defen-
dido argumentando que
se ha valorado correcta-
mente con base en la in-
formacidn disponible.

outlets que en tiendas departamen-
tales, que van a padecer maés con la
caida del crédito.

Y, como precisamente es en los for-

matos mas populares en los que GICSA

tiene mds experiencia, confian en re-
sistir mejor que otros las turbulencias.

capitanes@reforma.com
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