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Indra visualiza gran potencial aqui, México

NOMBRES NOMBRES - NOMBRES

POR ALBERTO AGUILAR
aguilaralberto@prodigy.net.mx

su segundo mercado fuerade Espafiayen
2011 unas 30 licitaciones en su plan

*Firman anunciantes y agencias nuevo convenio para normar
relacion; aval de SAT esta semana a 10 empresas mds para
factura electrénica; Volaris flota de 36 aviones en 6 meses y
mas a EU; Interjet vuelo ecolégico en junio

E LOS GRANDES actores del mundo en

Tecnologia de la Informacién (TT) es In-

dra, firma poco dada a los reflectores y
que ha crecido fuerte en el pais.

Tiene 15 afios de operar aqui, mercado que seha
convertido en el mis grande para esta multinacio-
nal espafiola fuera de su pais.

Y eso que ala fecha Indra tiene presencia di-
recta en 43 naciones y contabiliza hasta 106
con las que tiene alguna actividad via sus 30
mil trabajadores.

Cotiza desde 1999 en la Bolsa de Madrid y
factura unos 3 mil 500 millones de délares. E1
75 por ciento de su capital esta diluido y el res-
to esta en manos firmes. Destaca Caja Madrid
entre sus accionistas.

En el mundo de T1, Indra no requiere de pre-
sentaciones y enfrenta a colosos como IBM de
Hugo Santana, Accenture de Luis Carlos Ferezin
y Thales, por citar algunos.

Esta firma naci6é en 1923 como gestora de sis-
temas del rubro eléctrico, telefonico, tréfico y
transporte. Es producto de diversas consolidacio-
nes por ejemplo con Azertia y Soluziona.

Desde los 90’s es encabezada por Javier Mon-
z6n que ha capitaneado su internacionaliza-
cién reciente.

En México el mandamés es Angel Vizoso Domin-
guez, quien llegd hace 8 meses, tras hacerse cargo
de esa compaiiia en Perd, Colombia, Panamé, CA
y Puerto Rico.

La labor de Indra encaja en el ambito de la
defensa, seguridad, trifico y transporte y TI,
en actividades tan disimbolas como ,
salud, telefonia, sistemas de agua, gasy nego-
cio financiero.

A México llegé en parte arrastrada por el BBVA
con Azertia, Unién Fenosa que
hoy es parte de que
lleva Angel Larraga y Telef6nica de
Francisco Gil Diaz con Soluziona.

Ademas de Europa, esti en

mercados como India, ChmayAL
en donde Brasil ha crecido de for-
ma exponencial.

Ya sélo el 58 por ciento de sus
ventas se generan en Espafiay 42
por ciento fuera. La crisis en Eu-
ropa y Espaiia ha contribuido a alentar mas ese
proceso.

En 2009 lo internacional amortigué un menor
dinamismo de las ventas locales de Indra. Este
afio al tercer trimestre, mientras las primeras cre-
cieron 18 por ciento, las segunda apenas 2 por
ciento.

En México Indra tiene unos 90 clientes dela ta-
lla de [PemeX que dirige Juan José Sudrez Coppel,
CFE de Alfredo Elias Ayub y bancos como Bana-
mex, Santander, Banorte, IXE y el mismo BBVA
Bancomer que dirige lgnacio Deschamps.

Con las SRE que encabeza Patricia Espinosa, In-
dra tiene que ver por ejemplo con lo que hace ala

emisién de pasaportes, desde la captura de infor-
macién biografica y biométrica hasta la aproba-
cién y personalizacién de los documentos.

A los bancos los apoya en su terminalizacién de
procesos, el tratamiento de los archivos dela clien-
tela y la emisién cotidiana de estados de cuenta.

El contrato més reciente de Indra fue la adjudi-
cacién que obtuvo por OHL que lleva José Andrés
de Oteyza para el Viaducto Elevado Bicentenario
en el Edomex y que implicé un importe de 27 mi-
llones de délares.

Ese telepeaje es de los mas modernos del mun-
do, ya que permite el cobro a velocidades de en-
trada de més de 60 kilometros, con férmulas para
el cliente de prepago y pospago.

Indra ve en México un enorme potencial para
seguir creciendo, més alla de los desafios que pre-
valecen en el escenario econémico para 2011.

En su portafolio se calcula que la firma podria
estar involucrada en al menos unas 30 licitacio-
nes, algunas por supuesto relevantes y otras mas
conservadoras, pero que le permitiran acrecentar

Continda en siguiente hoja
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en el tiempo su ya de por si importante cartera.
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YER SE SUSCRIBIO un nue-

vo acuerdo para lo que serila

relacién entre agencias de publici-

dad y los anunciantes mas impor-

tantes del pais. El esquema de tra-

bajo sustituira al que la AMAP que

preside Carlos Vaca y la Agrupa-

ciébn Nacional de Anunciantes

(AGNA) a cargo de Patrida Marti-

nez firmaron en 1996 y que habia

prescrito en 2008. Este tenia que ver con Presen-
taciones Especulativas para regular los concursos
de seleccién de agencia, en el cual los anunciantes
pagaban por el proceso. En esta ocasién ambas
agrupaciones aceptaron evolucionar de un acuer-
do obligatorio a otro basado en principios de res-
petoy proteccion para ambas partes. Elreto estara
en alcanzar resultados de negocios medibles y re-
laciones de trabajo de largo plazo. Fueron 10 re-
glas las que se incluyeron en este convenio: con-
fidencialidad, desarrollo de Brief, presupuesto de
honorarios para concurso, definicién de los gastos
de comunicacién, transparencia de las agencias
participantes, criterios de seleccion, competencia

justa y transparente, respeto a derechos de autor,
ética en concursos y relacién contractual.

En las negociaciones participaron también los
directores de ambas asociaciones, en este caso
Foraine Clemente de AGNA y Sergio Lopez Zepeda
por AMAP.

X34

STA SEMANA EL SAT de Alfredo Gutiérrez Or-
tiz Mena autorizard nuevas empresas que lo
apoyaran para el tema de la factura electronica.
Por lo que se sabe, hay unas 15 solicitudes, de las
cuales al menos 10 podrian ser avaladas. Estas fir-
mas ayudardn también a sellar los folios de la

clientela. Aunque hay cierta inquietud respecto a
la seguridad, el SAT ha cuidado los mecanismos
de confidencialidad y resguardo de informacién.
De hecho hay proveedores que ya trabajan con las
grandes compariias desde hace tiempo. Una em-
presayainvolucrada en esos menesteres es Oracle
que dirige Javier Cordero y no es descartable que
ofras grandes se sumen.

*%%

APROVECHANDO LAS oportunidades que

se vislumbran en la aviacion, Volaris que di-
rige Enrique Beltranena se apresta a capitalizarlas.
En los proximos 6 meses incorporar4 10 aviones
A320 a suflota, con lo que llegara a 36 unidades.
Este fin de semana sumari dos aeronaves. Buena
partede su esfuerzo serd para crecer en el mercado
de EU en ciudades como Fresno, Las Vegas, Sa-
cramento. Hay 40 opciones que podria explorar
para potenciar su reciente alianza con Southwest.
Yavuela a 4 ciudades en California y el préximo 13
lo hara a Chicago desde Guadalajara y con la po-
sibilidad de conectar desde el AICM y Toluca. Pa-
ra el 2011 esta aerolinea estima llegar a 5§ millones
de pasajeros anuales.,

*%%

OMO LE PLATIQUE en su momento 2011
serd el afio de México en Francia. En ese con-
textoresulta que Interjet de Miguel Aleman Magnani
ya defini6 los tiempos para el que sera el primer
vuelo con biocombustible. Se efectuara en junio
aprovechando el show de la aviacién mundial en
Paris Le Bourget. Lorealizard con Airbus y1a fran-
cesa Safran que dirige aqui Stéphane Lauret.
Esta semana el SAT de Al-
fredo Gutiérrez Ortiz Mena
autorizara nuevas empre-
sas que lo apoyaran para la
factura electrénica
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