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Nearshoring, retos y
oportunidades para México

ROBERTO AGUILAR

México estd en la pole position para ser uno de los
principales ganadores en el reordenamiento de las
cadenas productivas de abasto a Estados Unidos,
que han sido afectadas por los cierres en Asia, prin-
cipalmente en China, provocados por la pandemia,
el aumento de los costos de transporte, conflictos
geopoliticos y mayores aranceles sobre las impor-
taciones chinas que heredo el expresidente Donald
Trump, y muchas empresas apuestan al nearsho-
ring como su principal aliado para aprovechar el
crecimiento potencial de las exportaciones mexica-
nas. Esta es una de las principales conclusiones del
equipo de andlisis de GBM en su reporte titulado
Nearshoring: Mexico is the smart landing choice,
donde estima que, si México logra sustituir 5% de
las exportaciones hacia Estados Unidos provenien-
tes de China en 10 categorias relevantes, las expor-
taciones de México podrian crecer hasta 22 mii 900
millones de ddlares adicionales por afo, equivalen-
tes a 177% del PIB.

“Segun nuestro andlisis, las industrias manufactu-
reras podrian tomar la delantera en la carrera para

beneficiarse de la oportunidad del nearshoring, es-
pecificamente maquinaria eléctrica, reactores nu-
cleares y vehiculos y autopartes”, destaco el docu-
mento. Sin embargo, GBM también dejo claro que,
para aprovechar todavia mds la tendencia, la gran
oportunidad para México estd en el fortalecimiento
del Estado de derecho y de las instituciones, en po-
liticas en materia energética mas claras, ademas de
que actualmente el principal desafio para México
radica en el cumplimiento de las reglas del T-MEC.

ASESORIA FINANCIERA _

Hay que reconocerlo abiertamente. La asesoria finan-
ciera en México esta muy rezagada cuando se compa-
ra con Estados Unidos e incluso con Brasil, y por eso
resulta prioritario avanzar en esta figura que decidi-
damente puede contribuir a una mayor penetracion
de las inversiones, un manejo mds eficiente de las fi-
nanzas personales y al acompafiamiento de los objeti-
vos de los ahorradores.

Esta es quizds la principal conclusion del estudio
Asesores Frnancieros: el impulso que México necesita
de GBM que encabeza Pedro De Garay, y que estuvo a
cargo de 1a consultoria EY Parthenon, que revela que
47% de los inversionistas encuestados en el reporte
prefiere un modelo hibrido, es decir, una plataforma
tecnoldgica que permita la autogestion sumada al res-
paldo de un asesor.

Ademds 53% de los asesores financieros senala
que los inversionistas valoran que su asesor les ofrez-
ca una planificacién financiera integral, que brinde
informaci6n valiosa, transmita seguridad, confianza y
comprenda sus necesidades y objetivos.

GBM, que tiene la mayor participacion del naciente
mercado de inversion bursatil en México, cuenta con
GBM Advisors, unidad de negocios que tiene como
principal objetivo impulsar 1a profesionalizacion de la
asesoria financiera en el pais.
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