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Empresas estan apostando a paises como EU

IP: Nearshoring,
desaprovechado por
falta de incentivos

*Si bien se prevé la llegada de US30 millones de inversidn

china a México, ofros paises esfan ofreciendo incentivos fiscales,

ferrenos, y energia limpia, coincidieron lideres empresariales

lilia Gonzalez
llia.gonzalez@eleconomiska.mx

México no puede venderse como la
“ganga china” y si el gobierno fede-
ral no ofrece incentivos a las inversio-
nes, energia limpia y estado de dere-
cho con reglas claras dentro del T-MEC,
“se nos puede ir el tren” en la coyuntu-
ra del nearshoring, advirtieron lideres
empresariales.

Empresas chinas invertirdn 30 millo-
nes de délares en México —en los proxi-
mos meses- para la ampliacion de sus
plantas instaladas en el norte del pais
como parte de una accién automati-
ca, pero Centroamérica y Estados Uni-
dos estdn ofreciendo incentivos fiscales,
de promocion y terrenos para instalar-
se, mientras existen varias compaiiias
que les ofrecen energéticos garantiza-
dos limpios y a precios baratos.

Gina Diez Barroso, CEO de Grupo
Diarg, y recientemente nombrada con-

sejera Independiente de Banco Santan-
der, afirmé que el T-MEC representa
el mejor “trampolin” para que México
pueda crecer, y si se lleva en “ordeny
reglas claras alos inversionistas”, ayu-
daria a elevar el PIB 2.6%.

“El timing es un factor importanti-
simo y se lo dijimos al presidente (An-
drés Manuel Lépez) que se nos puede ir
el tren y serfa una verdadera pena que
teniendo todas las estrellas alineadas del

mundo para ser la tercera o cuarta po-
tencia del mundo, no podamos porque
se nos fue el tren...Todo Centroaméri-
caestdn (a la expectativa) y estan ofre-
ciendo incentivos”, comento al parti-
cipar en el evento México en el Mundo,
realizado por Expansién Summit 2022.

Alberto de 1a Fuente, presidente del
Consejo Ejecutivo de Empresas Globa-
les (CEEG), sefialo que el T-MEC puede
permitir a otras empresas del mundo
venirse a establecer a México, siempre
y cuando se respete el marco juridicoya

las empresas, de permitir acceso a ener-
gia y precios competitivos.

“Dado los problemas internacio-
nales, México se ve favorecido por el
nearshoring, porque esta muy liga-
do a lo que ocurra en Estados Unidos
y debemos ser ambicioso y alcanzar el
méximo potencial. S{ vienen empre-
sas, pero de no llevar a cabo inversion
en infraestructura, en energias lim-
pias, tener acceso a energia competi-
tiva y abundante, México no podra al-
canzar ese potencial”, expuso el lider
de las grandes empresas.

Victor Almeida, presidente del con-
sejo de Interceramic, coincidié en las
oportunidades que se le presentan a
México, sin embargo, lament6 que “no
hay politica de promocion, publicidad
ni incentivos y se batalla (como empre-
sario) para todo”.

Recordd que recientemente un gru-

poitaliano en el sector pretendfa inver-
tir en el pais, y como no se le aseguro el
abasto de gas ni infraestructura, ni apo-
yos a terrenos en los parques industria-
les, optaron por instalarse en Tennes-
see, Estados Unidos, ya que lesdotaban
de electricidad y de incentivos con te-
rrenos, impuestos e invirtieron 250 mi-
Hones de délares.
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Lideres empresariales
coincidieron en que el TMEC
representa el mejor “trampo-
lin” para que México pue-
da crecer, siempre y cuando
seon claras las reglas para
los inversionistas.
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